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Аннотация

Методическое пособие «Экономика физической культуры и спорта в картинках, часть 7» включает следующие разделы: бюджетные и внебюджетные источники финансирования физической культуры и спорта (источники привлечения средств на развитие физической культуры и спорта; порядок мобилизации денежных ресурсов из федерального и местных бюджетов, основные направления их использования; доходы от предпринимательской деятельности организаций физической культуры и спорта; спонсорская поддержка физкультурно-спортивных организаций; средства, аккумулируемые на основе льготного налогообложения в сфере физической культуры и спорта; игорный бизнес как внебюджетный источник финансирования физической культуры и спорта) и список источников информации (список литературы, список источников иллюстраций).
Методическое пособие содержит 24 рисунка.
Методическое пособие предназначено для студентов и преподавателей экономики физической культуры и спорта средних профессиональных учебных заведений, преподавателей спорта и ФК системы дополнительного образования.
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АННОТАЦИЯ

Методическое пособие «Экономика физической культуры и спорта в картинках, часть 7» включает следующие разделы: бюджетные и внебюджетные источники финансирования физической культуры и спорта (источники привлечения средств на развитие физической культуры и спорта; порядок мобилизации денежных ресурсов из федерального и местных бюджетов, основные направления их использования; доходы от предпринимательской деятельности организаций физической культуры и спорта; спонсорская поддержка физкультурно-спортивных организаций; средства, аккумулируемые на основе льготного налогообложения в сфере физической культуры и спорта; игорный бизнес как внебюджетный источник финансирования физической культуры и спорта) и список источников информации (список литературы, список источников иллюстраций).
Методическое пособие содержит 24 рисунка.
Методическое пособие предназначено для студентов и преподавателей экономики физической культуры и спорта средних профессиональных учебных заведений, преподавателей спорта и ФК системы дополнительного образования.

1. ЭКОНОМИКА ФИЗИЧЕСКОЙ КУЛЬТУРЫ И СПОРТА

1.7. БЮДЖЕТНЫЕ И ВНЕБЮДЖЕТНЫЕ ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ ФИЗИЧЕСКОЙ КУЛЬТУРЫ И СПОРТА
1.7.1. Источники привлечения средств на развитие физической культуры и спорта

Способы и источники финансирования спортивных организаций в нашей стране и за рубежом весьма разнообразны и неоднородны: финансовые ресурсы на развитие физической культуры и спорта выделяются государственными органами, профсоюзными организациями, внебюджетными фондами, муниципалитетами и образовательными структурами. Кроме того, средства на физическую культуру и спорт поступают по линии международных спортивных, благотворительных, научных и иных организаций, а также от отдельных меценатов и спонсоров. Многие спортивные клубы и организации осуществляют собственную предпринимательскую деятельность – издают газеты, журналы, справочники, выпускают сувениры, значки, вымпелы и иную спортивную символику, продают права на телевизионную и радиотрансляцию соревнований и интервью, осуществляют трансферты 1 или куплю-продажу спортсменов, производят прочие виды коммерческой деятельности (см. рис. 1).
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Рис. 1. Структура источников финансирования спортивных клубов и организаций
.
Как видно из представленной структуры источников финансирования, они складываются из пяти основных групп:

· государственного финансирования, осуществляемого из федерального и местного бюджетов;

· самофинансирования, осуществляемого спортивными организациями за счет собственной предпринимательской деятельности (включая участие в коммерческих соревнованиях), а также спонсорства;

· финансирования по линии внебюджетных фондов, образовательных учреждений и профессиональных союзов;

· финансирования, осуществляемого по линии олимпийских комитетов и международных спортивных организаций;

· поступлений от благотворительной деятельности (меценатства) отдельных граждан и организаций.

Очевидно, что все отмеченные группы источников финансирования значительно различаются по своей экономической природе, а также формам и способам получения денежных средств. Более того, даже внутри одной группы инструменты финансирования могут весьма существенно дифференцироваться.

Так, например, государственное финансирование может осуществляться в виде налоговых льгот (когда спортивная организация освобождается от части налогов и может потратить высвободившиеся таким образом средства на свое развитие), субсидий (денежных пособий и стипендий отдельным спортсменам) или субвенций (целевой помощи спортивным организациям под конкретные программы). То же самое можно сказать и о предпринимательской деятельности в физкультуре и спорте, которая затрагивает самые разнообразные направления привлечения финансовых ресурсов.

1.7.2. Порядок мобилизации денежных ресурсов из федерального и местных бюджетов, основные направления их использования
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Рис. 2. Расходы бюджета

Различаются бюджетные расходы по следующим направлениям:

· расходы федерального бюджета;

· расходы бюджетов субъектов Федерации;

· расходы местных бюджетов.

Права и обязанности соответствующих органов власти, связанные с реализацией этих экономических отношений, называются "расходными полномочиями".

Каждый уровень власти в процессе расходования бюджетных средств в пределах своей компетенции осуществляет следующие функции:

· определяет требования к объему, качеству и доступности общественных услуг, натуральные и финансовых нормы и нормативы, уровень и структуру расходов (т.е. осуществляет нормативное правовое регулирование бюджетных расходов);
· обеспечивает собственные расходные полномочия финансовыми средствами;
· осуществляет финансирование (организацию, производство) общественных услуг (собственные или переданные ему расходных полномочий).

Формируя ту или иную структуру бюджетных расходов, Правительство РФ ориентируется на выбранные им приоритеты экономического и социального развития. Эти приоритеты формулируются в программах социально-экономического развития страны на перспективу и в ежегодных бюджетных Посланиях Президента РФ Федеральному Собранию. Распределение же расходных полномочий по уровням бюджетной системы определяется на законодательном уровне – оно зафиксировано в Бюджетном кодексе РФ. В этом документе определены виды бюджетных расходов, которые финансируются исключительно тем или иным уровнем бюджетов, а также виды расходов, финансирование которых осуществляется ими совместно.
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Рис. 3. Расходы местных бюджетов

Расходная часть местных бюджетов включает расходы, связанные:

· с решением вопросов местного значения, установленные законодательством Российской Федерации и законодательством субъекта РФ;
· осуществлением отдельных государственных полномочий, переданных органам местного самоуправления;

· обслуживанием и погашением долга по муниципальным займам;

· обслуживанием и погашением муниципального долга по ссудам;

· ассигнованием средств на страхование муниципальных служащих, объектов муниципальной собственности, а также гражданской ответственности и предпринимательского риска.

Уставом муниципального образования могут быть предусмотрены и другие расходы, а также уточнен порядок исполнения расходной части местного бюджета. Кроме того, все расходы муниципальных образований можно разделить на те, которые финансируются исключительно из местных бюджетов, и те, которые финансируются совместно с бюджетами других уровней, что было отмечено в разделе о бюджетах регионов.

Исключительно из местных бюджетов финансируются следующие функциональные виды расходов:
[image: image9.jpg]



[image: image10.jpg]



[image: image11.png]



[image: image12.png]



[image: image13.png]



[image: image14.png]



[image: image15.png]



[image: image16.png]



[image: image17.png]



[image: image18.png]



[image: image19.png]



[image: image20.jpg]<o o s wspom

qousqT

sa.xddoeoniaizdloe@




[image: image21.png]



[image: image22.png]



[image: image23.png]



[image: image24.jpg]





Рис. 4. Виды расходов из местного бюджета

В целом, расходы местных бюджетов – денежные средства, направляемые на финансовое обеспечение задач и функций местного самоуправления. При этом расходная часть местных бюджетов включает финансирование расходов, связанных с решением вопросов местного значения, управлением и развитием экономики и социальной сферы муниципального образования.

Расходные обязательства муниципального образования возникают в результате:

· принятия муниципальных правовых актов по вопросам местного значения и иным вопросам, которые в соответствии с федеральными законами вправе решать органы местного самоуправления, а также заключения муниципальным образованием (от имени муниципального образования) договоров (соглашений) по данным вопросам;

· принятия муниципальных правовых актов при осуществлении органами местного самоуправления переданных им отдельных государственных полномочий;

· заключения от имени муниципального образования договоров (соглашений) муниципальными бюджетными учреждениями.

Данные расходные обязательства муниципального образования, устанавливаются органами местного самоуправления самостоятельно и исполняются за счет собственных доходов и источников финансирования дефицита соответствующего местного бюджета.

Расходные обязательства муниципального образования устанавливаются муниципальными правовыми актами органов местного самоуправления в соответствии с федеральными законами (законами субъекта Российской Федерации), исполняются за счет и в пределах субвенций из бюджета субъекта Российской Федерации, предоставляемых местным бюджетам в порядке, предусмотренном статьей 140 Бюджетного Кодекса.

Органы местного самоуправления не вправе устанавливать и исполнять расходные обязательства, связанные с решением вопросов, отнесенных к компетенции федеральных органов государственной власти, органов государственной власти субъектов Российской Федерации, за исключением случаев, установленных соответственно федеральными законами, законами субъектов Российской Федерации.

Органы местного самоуправления вправе устанавливать и исполнять расходные обязательства, связанные с решением вопросов, не отнесенных к компетенции органов местного самоуправления других муниципальных образований, органов государственной власти, и не исключенные из их компетенции федеральными законами и законами субъектов Российской Федерации, только при наличии собственных финансовых средств (за исключением межбюджетных трансфертов). 

Рис. 5. Главные стороны деятельности местных органов власти
Увеличение числа поселений, осуществление мероприятий по развитию жилищно-коммунального хозяйства и улучшению благоустройства населенных мест влекут расширение расходов местных бюджетов. Возрастание расходов связано с новым строительством и повышением – уровня затрат на содержание объектов жилищно-коммунального и культурно-бытового назначения.

Главными направлениями использования средств местных бюджетов являются расходы, связанные с жизнеобеспечением человек. Это расходы на социально-культурные мероприятия, составляющие более половины всех расходов, и на жилищно-коммунальное хозяйство. Следует отметить, что большая часть консолидированного бюджета Российской Федерации направляется на: 
· жилищно-коммунальное хозяйство; 
· образование (в том числе на дошкольное воспитание, начальное и общее среднее образование); 
· здравоохранёние и физическую культуру; 
· социальную политику, а так же на культуру и искусство.

Структура расходов отдельных видов местных бюджетов не одинакова и зависит от объема хозяйства и подведомственности его территориальным органа различного уровня. Так, городским и районным органам власти подчинена подавляющая часть предприятий жилищно-коммунального хозяйства и поэтому удельный вес ассигнований на народное хозяйство в расходах этих бюджетов наиболее значителен. В ведении же поселковых и сельских органов власти находятся в основном социально-культурные учреждения, в этих бюджетах подавляющая часть расходов приходится на финансирование социально-культурных мероприятий. Одним из главных направлений использования финансовых ресурсов должно быть финансирование развития местной производственной базы как основы для получения в будущем собственных доходов.


Рис. 6. Развитие урбанизации

Рост территории населенных пунктов ведет к удлинению коммуникаций, увеличению эксплуатационных расходов. Преимущественный рост крупных городов, где расходы в расчете на одного жителя выше, также важный фактор роста расходов местного бюджета. Не следует игнорировать и тот факт, что с развитием урбанизации повышаются потребности жителей, малых городов, поселков и сельских поселений, где все в больших масштабах развивается коммунальное хозяйство и т.д. развивается коммунальное хозяйство и т.д.

Установленный в законодательном порядке действующий в настоящее время сценарий исполнения федерального бюджета предполагает, что данный бюджет должен пополняться в рамках, утвержденных соответствующим законом, как по размерам доходов, ассигнований, так направлениям использования, что все вносимые изменения (в допустимых и весьма ограниченных пределах) должны быть гласными, эффективность отдачи бюджетных средств должна быть максимальной, а отчетность подробной, точной, достоверной и своевременной. Однако это не означает, что помечаемые для решения в бюджете задачи могут быть осуществлены и меньшими средствами, за счет более эффективного их использования.

Бюджетным кодексом внесены существенные дополнения в регламентацию механизмов исполнения бюджетов всех уровней, а также расширены права органов местного самоуправления в формировании и использовании финансовых ресурсов. Согласно БК РФ, в полномочия органов местного самоуправления входит:

· самостоятельно определять направления использования средств местных бюджетов;

· самостоятельно распоряжаться свободными остатками средств местных бюджетов, образовавшимися в конце финансового года в результате увеличения поступления доходов или уменьшения расходов;

· получать компенсацию за увеличение расходов или уменьшение доходов местных бюджетов, возникших вследствие принятия федеральных законов и законов субъектов РФ, а также иных решений органов государственной власти.



Рис. 7. Регламентация взаимоотношений местных органов власти и предприятиями

В последние годы в практику на местах внедряется метод долевого участия предприятий с органами самоуправления в создании объектов инфраструктуры. Перед органами самоуправления стоит задача обеспечить расширение инициативы и самостоятельности граждан в решении вопросов социально-экономического развития территорий, охраны окружающей среды. В связи с этим следует планирование расходов сделать гласным (т.е. обязательное опубликование в открытой печати утвержденных бюджетов и отчетов об их исполнении, полноту представленной информации о ходе исполнения бюджетов, а также доступность сведений по решению представительных органов местного самоуправления), привлекать население к обсуждению бюджета по финансированию расходов.

Местные бюджеты утверждаются представительными органами власти местного самоуправления в виде принятия решения, после чего исполнительные органы муниципалитетов приобретают право на использование бюджетных средств. Затем происходит финансирование бюджетных учреждений и мероприятий в соответствии с ассигнованиями, выделенными по бюджету. Эта деятельность называется кассовым исполнением бюджета.

Бюджетные организации и учреждения исполняют расходную часть бюджета, получая из него предусмотренные денежные средства для осуществления своей деятельности. На основе своевременной и эффективной проделанной работы всех структурных подразделений по формированию местного бюджета выстраивается положительная стратегия на результативное и успешное исполнение бюджета. Поэтому важнейшим направлением государственной политики является именно формирование и исполнение местного бюджета, являющееся основой для развития выше стоящих бюджетов.

1.7.3. Доходы от предпринимательской деятельности организаций физической культуры и спорта



Рис. 8. Коммерческие физкультурно-спортивные организации
Кроме основной деятельности любая коммерческая физкультурно-спортивная организация, если это отражено в ее уставе, может оказывать различные сопутствующие услуги (гостиничные, транспортные, банковские, торговые, ремонтные и др.). В большей степени это доступно для крупных спортивных комплексов.

По данным российских специалистов, структура и объем доходов ОАО "Лужники" в 1995 г. выглядели следующим образом: доходы от вещевого рынка 67,2%; доходы от внереализа ционной деятельности (% по депозитным вкладам) 12,3%; арендная плата за пользование спортивными сооружениями 3,6%; арендная плата за пользование неспортивными сооружениями и помещениями 3,2%; сборы от футбольных соревнований 2,2%; сборы от зрелищных мероприятий 2,2%; сборы от спортивных соревнований 0,8%; доходы от абонементных групп 0,6%; прочие доходы 7,9%.


Рис. 9. Некоммерческие физкультурно-спортивные организации
В качестве такой приносящей прибыль деятельности могут выступать платные физкультурно-спортивные услуги, выпуск газет и журналов, справочной и методической литературы, производство сувениров и прочей спортивной атрибутики, пошив спортивной одежды, продажа прав на теле и радиотрансляции соревнований и т.п.

В настоящее время в России создан целый ряд разнообразных по масштабам и характеру деятельности внебюджетных фондов содействия развитию физической культуры и спорта.

На общероссийском уровне успешно действуют такие известные фонды, как Фонд "Спартак" имени братьев Знаменских, Фонд "Возрожденный "Спартак", Российский Фонд милосердия "Физкультура и здоровье", Фонд развития тенниса в России и многие другие.

Внебюджетные фонды содействия развитию физической культуры и спорта создаются не только на общероссийском уровне, но и на уровне субъектов Российской Федерации, а также на местном уровне.

Закон города Москвы "О физической культуре и спорте" (1996 г) предусматривает, например, создание как городского Фонда физической культуры и спорта, так и различных внебюджетных фондов в административных округах и районах города в целях объединения средств, поступающих из внебюджетных источников, направляемых на финансирование мероприятий, связанных с реализацией городских и иных программ в области физической культуры и спорта.

В последние годы в Российской Федерации и в субъектах РФ активизировался нормотворческий процесс, в результате которого были разработаны и приняты нормативно-правовые акты, целью которых является упорядочение участия государства в организации игорного бизнеса вообще и лотерей в частности, а также обеспечение дополнительных источников пополнения бюджетов различных уровней.


Рис. 10. Временное положение о лотереях в Российской Федерации
Значимость Временного положения заключается и в том, что оно впервые ввело систему понятий, комплексно характеризующих игорный бизнес в условиях формирования рыночных отношений (лотерея, тотализатор, электронная игра и др.).

Временное положение предусматривает, что объем призового фонда для коммерческих лотерей устанавливается в размере не менее 50% к общему объему выручки. Объем призового фонда целевых лотерей, доходы от которых направляются на развитие социально-культурного комплекса, в том числе физической культуры и спорта, устанавливается в размере не менее 40% к общему объему выручки, а объем призового фонда лотерей, доходы от которых направляются на благотворительные цели, в размере не менее 30% к общему объему выручки. Таким образом, использование целевых и благотворительных лотерей в связи с меньшим объемом призового фонда более эффективно для финансирования физической культуры и спорта.

Интенсивная нормотворческая деятельность по регулированию игорного бизнеса проводится и в целом ряде субъектов Российской Федерации.

В Москве, например, принят Закон "О проведении лотерей и регулировании лотерейной деятельности в городе Москве" (1999 г), в соответствии с которым лотереи проводятся в целях пополнения доходов бюджетов всех уровней, а также получения дополнительное источников финансирования конкретных социально значимых программ в области образования, физической культуры и спорта, здравоохранения, культуры, науки, социальной защиты населения.

В развитие названного закона в Москве принят ряд актов подзаконного характера по различным аспектам регулирования игорного бизнеса и лотерейной деятельности: распоряжение "О проведении телевизионной электронной лотереи "Телетот" на территории г. Москвы" (1999 г), в соответствии с которым учредитель и оператор лотереи ежемесячно должен перечислять 15% общего объема выручки от реализации лотерейных билетов на финансирование нового строительства спортивных объектов, не обеспеченных бюджетными и иными источниками финансирования; постановление "О проведении компьютеризированной лотереи "Счастливая четверка" в 20002006 гг. на территории г. Москвы" (2000г), предусматривающее ежемесячное перечисление учредителем лотереи 10% от общего объема выручки на реализацию социальных городских программ, и др.


Рис. 11. Игорный бизнес
В отличие от России, игорный бизнес в различных формах является одним из важнейших источников финансирования развития физической культуры и спорта во многих зарубежных странах, в частности в Финляндии.

Наиболее крупными компаниями игорного бизнеса в Финляндии, имеющими исключительные права, являются Veikkaus, Ассоциация игральных автоматов и Ассоциация пари на скачках.

Закон Финляндии о лотереях (1965г) содержит нормы, регламентирующие использование прибыли компаний, занимающихся игорным бизнесом: Veikkaus играет ключевую роль в финансировании национальной культуры, Ассоциация игральных автоматов поддерживает сферу социального благосостояния, а Ассоциация пари на скачках национальное коневодство и спортивные соревнования по конному спорту.

Таким образом, отрасль физической культуры и спорта получает средства от деятельности двух компаний – Veikkaus и Ассоциации пари на скачках. Главенствующую роль среди названных организаций играет Veikkaus.

Veikkaus был основан спортивными организациями в 1940 г. как Национальная лотерея Финляндии, принадлежащая государству. Первоначально компания рассматривалась как механизм "зарабатывания" средств только для развития спорта. В настоящее время спектр организаций и лиц, получающих средства за счет деятельности Veikkaus, имеет более широкий диапазон. Продуктом компании в настоящее время является 20 различных игр на деньги, которые объединены в следующие группы: лотереи, мгновенные лотереи, интерактивные игры, спортивные пари.

В общем обороте Veikkaus (1006,6 млн евро в 2005 г. и 1009,5 млн евро в 2006 г) первое место занимают лотереи (46,9% в 2005 г. и 44 6% в 2006 г); второе спортивные пари (30,4 и 32,9% соответственно); третье - мгновенные лотереи (14,5 и 14,6% соответственно) и четвертое интерактивные игры (8,2 и 7,9% соответственно).

Подавляющая часть прибыли Veikkaus передается в государственный бюджет и через Министерство просвещения перераспределяется на финансирование искусства, спорта, науки и работы с молодежью.

Функционирование и дальнейшее развитие физической культуры и спорта в условиях рыночной экономики предполагает постоянный поиск дополнительных источников финансирования и материального обеспечения, одним из которых является спонсорство.

1.7.4. Спонсорская поддержка физкультурно-спортивных организаций



Рис. 12. Спонсорство

Спортивные мероприятия привлекают множество зрителей, в том числе и международных, а финансирование спортивной деятельности объединяет множество источников, в том числе и государственных. Это является некой гарантией успешного спонсорства.

Как элемент рыночных отношений спонсорство спорта по сравнению с другими сферами жизнедеятельности общества осуществляется в зарубежных странах относительно недавно, с середины XIX века. В различных странах мира – США, Великобритании, Германии, Франции, Японии и др. – накоплен значительный практический опыт спортивного спонсорства, получивший свою научную интерпретацию. Интерес отечественных специалистов к теоретическим и практическим проблемам развития спортивного спонсорства в России начал проявляться только в самые последние годы. 


Рис. 13. Спортивное спонсорство

Спонсорство в сфере физической культуры и спорта – это взаимодействие спонсора и спонсируемого с возможным участием различных посредников, в процессе которого физкультурно-спортивные организации и устроители мероприятий, спортсмены и специалисты получают разнообразную материальную поддержку (финансовые средства, товары, услуги и т. п.) в ответ на их участие в реализации маркетинговых функций (выпуск, продвижение, сбыт продукции и т. п.) изготовителей средств производства и потребления, а также фирм сферы обслуживания.

Взаимодействие спонсора и спонсируемого является результатом осознания социальной ответственности, как правило, законодательно стимулируемым и нормативно закрепляемым, и имеет такие характеристики, как целенаправленность, взаимовыгодность, долгосрочность и инновационность.

Спонсорство – это поддержка, оказываемая спорту, спортивным мероприятиям, спортивным организациям и соревнованиям внешней по отношению к ним фирмой или лицом. Этому понятию характерны две черты: спонсор вносит вклад в спорт в денежной или иной форме, спонсируемая деятельность не является частью коммерческих операций фирмы-спонсора.

Спонсором считается лицо (чаще всего юридическое), которое помогает реализации какого-либо мероприятия. Спонсор безвозмездно выделяет либо финансовый, либо имущественный взнос в организацию, проводящую определенное мероприятие (например, в оргкомитет по проведению крупного спортивного соревнования) или в уставной фонд вновь создаваемого предприятия, организации (например, в фонд помощи спортсмена).

Спортивное спонсорство включает в себя спортивную рекламу, связь с общественностью, содействие сбыту товаров и услуг.

Обычно фирмы-спонсоры преследуют такие основные цели, как перенос имиджа на товар или услугу, что обеспечивает повышенную известность рекламируемого товара и услуги.

Спортивное спонсорство широко развито в зарубежных странах. Оно распространилось не только на спортивную элиту, но и на массовый спорт.

Сотрудничество спортивных организаций со спонсорами преследует две цели:

· улучшение финансового положения организации;

· активизацию работы с общественностью в интересах развития соответствующего вида спорта (увеличение числа занимающихся, рост престижа спортивной организации и т.д.).

Спортивные организации берут на себя обязательства по отношению к спонсорам, которые проявляются в основном рекламой товаров и услуг в различных формах. Сотрудничество спортивных организаций со спонсорами делает необходимым либо повышать квалификацию сотрудников организации или изменять подходы в подборе кадров, либо пользоваться услугами коммерческих компаний. В 60% организаций предусмотрена должность ответственного за рекламу и связь со спонсорами. 50 % организаций постоянно, либо от случая к случаю пользуются услугами агентств, причем, не только классических рекламных, но и специальных, которые занимаются исключительно коммерческой реализацией спорта.

Спонсорство, в отличие от благотворительности, предпринимается в коммерческих интересах, поэтому к спонсорам следует относиться как к клиентам, деловым партнерам, а не как к меценатам и покровителям.

Спонсорство в спорте преследует следующие выгоды:





Рис. 14. Выгоды спонсорства в спорте

Целенаправленный маркетинг. Каждый вид спорта имеет своих поклонников. Взаимодействия спонсора и людей, проявляющих интерес к развитию данного вида спорта, создает необходимые предпосылки покупки товара спонсора, делает спортсменов и любителей спорта потенциальными покупателями. Компании получают выгоду, используя спортивное спонсорство в собственных маркетинговых программах (таких, как реклама и продвижение товара). Особенно удачно это работает тогда, когда публика хорошо знает о том или ином мероприятии как, например, Олимпийских играх, Чемпионатах мира и др.

Реклама. Возможность поместить рекламу на стадионе, на спортивной площадке, на спортивной форме, поддерживает постоянный интерес к рекламируемому товару и услугам.

На всех соревнованиях, за исключением Олимпийских игр, где нет щитовой рекламы, этот вид спонсорства дает очень хорошие результаты. Любая реклама заметна тысячам людей, пришедшим на соревнования. Но более важно то, что она может быть показана по телевидению, попасть в газеты, журналы и в отчеты о данном мероприятии и таким образом привлечь внимание миллионов возможных потребителей.

Для того чтобы выйти на широкие массы потребителей, спонсору необходимо иметь хорошо заметные знаки его ассоциации с данным мероприятием. Это может быть достигнуто не только щитовой рекламой, но и упоминанием названия фирмы на нагрудных номерах участников. Для зрителей, пришедших на соревнования, используются программы соревнований, где есть информация о спонсоре.

Пропаганда. Имя спонсора обязательно упоминается в ходе трансляции того или иного мероприятия, спортивного состязания и др. Спонсор может стать объектом внимания средств информации зачастую только в силу своей сопричастности к тем или иным спортивным мероприятиям. Однако, такой вид пропаганды обычно требует проведения определенной работы как со стороны самого спонсора, так и самих организаторов соревнования для того, чтобы в средствах массовой информации прошло упоминание о спонсоре. Спонсоры могут участвовать в пресс-конференциях или проводить свои собственные, как на стадионе, так и рядом с ним. В других случаях поездка на Игры может быть представлена клиенту, если покупки превышают определенную стоимость.

Персональное предложение товара. Компания-спонсор часто использует спортивное мероприятие в качестве места для развлечения покупателей. Покупатель, приглашенный на спортивное мероприятие, получает эстетическое наслаждение, что повышает шансы на совершение торговой сделки. На местах проведения соревнований спонсор нередко организует выставки-продажи своей продукции. Приглашенные клиенты могут заключить сделку на месте при условии обоюдной заинтересованности.

В условиях рыночной экономики получает все большее распространение взгляд на спонсорство как на инструмент материального обеспечения развития различных сфер общественной жизни, в том числе и спорта.

Финансирование спорта стало сочетанием официального и неофициального. Правительственные субсидии недостаточны и практически не представляют возможностей для прогрессивного развития спорта. Отсюда – постоянный поиск дополнительной материальной помощи от спонсоров. Однако такой поиск и, главное, его результаты, влекут за собой как позитивные, так и негативные последствия.

Наряду со спортом высших достижений, должна возрастать спонсорская поддержка массового и оздоровительного спорта, а также спортивных талантов.

Спонсоры должны иметь в виду, что многие разочарования в эффективности этого вида деятельности связаны с ожиданием немедленных практических результатов после совершения спонсорской акции. Спонсорство может дать выгоду всем, кто в него вовлечен непосредственно, а также обществу в целом, только, как правило, через определенный промежуток времени. Успешная самореализация спорта на рынке со все более обостряющейся конкуренцией будет зависеть от степени и сроков взятия им на вооружение маркетинговой стратегии, частью которой должно стать сохранение независимости спорта как феномена общественной жизни несмотря на использование им таких современных рыночных инструментов, как спонсорство.

Спорт как сфера спонсорской деятельности должен создавать необходимые организационные предпосылки профессиональной самореализации: спортивные организации все более нуждаются в штатных специалистах, располагающих ноу-хау по вопросам менеджмента и маркетинга в целом, рыночной коммуникации и спонсорства в частности.

В различных странах мира спонсорство спорта развивается неравномерно. Спонсорство российского спорта в ощутимых объемах начало осуществляться, по существу, только в условиях перехода к рыночной экономике, хотя отдельные специфические проявления спонсорской деятельности имели место и в более ранний период.


Рис. 15. Спонсорство как важная часть маркетинговой структуры любой процветающей компании
Спонсорство можно рассматривать как цель организации, фирмы, направленной на увеличение прибыли, а также рост популярности, увеличение сбыта продукции, рост связей с общественностью и имиджа. Спонсорство является важной составной частью маркетинговой деятельности.

1.7.5. Средства, аккумулируемые на основе льготного налогообложения в сфере физической культуры и спорта

Налоговым кодексом предусмотрены льготы (освобождение от уплаты) по отдельным налогам. Несмотря на то, что развитию спорта в настоящее время уделяется особое внимание, в НК РФ не прописано освобождение от уплаты налогов непосредственно учреждений физической культуры и спорта. При осуществлении приносящей доход деятельности они могут воспользоваться налоговыми льготами в отношении либо отдельных операций, либо получаемых доходов, либо объектов учета и т.д. Выясним, по каким налогам учреждениям физической культуры и спорта предоставляются льготы.

Рис. 16. Льготы по налогам и сборам

Нормы законодательства о налогах и сборах, определяющие основания, порядок и условия применения льгот по ним, не могут носить индивидуального характера.

Налогоплательщик вправе отказаться от льготы либо приостановить ее использование на один или несколько налоговых периодов, если иное не предусмотрено Налоговым кодексом. При этом следует учитывать, что:

· льготы по федеральным налогам и сборам устанавливаются и отменяются Налоговым кодексом;

· льготы по региональным налогам устанавливаются и отменяются как Налоговым кодексом, так и (или) законами субъектов РФ о налогах;

· льготы по местным налогам устанавливаются и отменяются Налоговым кодексом и (или) нормативными правовыми актами представительных органов муниципальных образований о налогах (законами городов федерального значения Москвы и Санкт-Петербурга о налогах).

Для того чтобы выяснить, в отношении каких налогов учреждения физической культуры и спорта имеют льготы, последовательно рассмотрим положения Налогового кодекса по освобождению от уплаты налогов.

Налог на добавленную стоимость

Как было сказано выше, налоговые льготы установлены в отношении отдельных операций. В ст. 149 НК РФ приведен перечень таких операций, среди которых можно выделить следующие.


Рис. 17. Проведение занятий в спортивных секциях
Освобождаемыми от обложения НДС услугами по проведению занятий с несовершеннолетними детьми в спортивных секциях являются услуги по проведению занятий спортивными организациями любой формы собственности и ведомственной принадлежности. Однако, как следует из п. 6 ст. 149 НК РФ, эти услуги не подлежат налогообложению (освобождаются от налогообложения) только в том случае, если у спортивных организаций, их оказывающих, имеются соответствующие лицензии на осуществление деятельности, лицензируемой согласно законодательству РФ. В перечне видов деятельности, подлежащих лицензированию, деятельность по проведению занятий с несовершеннолетними детьми в спортивных секциях не поименована (ст. 17 Федерального закона от 08.08.2001 N 128-ФЗ "О лицензировании отдельных видов деятельности").

Из этого следует, что налоговая льгота предоставляется только при проведении занятий в спортивных секциях с несовершеннолетними детьми в спортивных учреждениях, при этом наличие или отсутствие у данного учреждения лицензии значения не имеет.

Аналогичное мнение высказано в Письме УФНС по г. Москве от 19.11.2009 N 16-15/121802.

Реализация продуктов питания, произведенных столовыми спортивных учебных заведений. Согласно п.п. 5 п. 2 ст. 149 НК РФ не подлежат обложению НДС продукты питания, непосредственно произведенные студенческими и школьными столовыми, столовыми других учебных заведений, столовыми медицинских организаций, детских дошкольных учреждений и реализуемые ими в указанных учреждениях, а также продукты питания, непосредственно произведенные организациями общественного питания и реализуемые ими указанным столовым или учреждениям.

При применении этой льготы следует соблюдать следующее условие: учебное заведение учреждения физической культуры и спорта может воспользоваться ею, если полностью или частично финансируется из бюджета или средств фонда обязательного медицинского страхования.


Рис. 18. Освобождение от НДС
Не освобождается от налогообложения реализация образовательными учреждениями готовой продукции (работ, услуг) как собственного производства (произведенной учебными предприятиями, в том числе учебно-производственными мастерскими, в рамках основного и дополнительного учебного процесса), так и приобретенной на стороне, независимо от того, направляется доход от этой реализации в данную образовательную организацию или на нужды образовательного процесса (п.п. 14 п. 2 ст. 149 НК РФ).

Реализация входных билетов. Согласно п.п. 13 п. 3 ст. 149 НК РФ не подлежат обложению НДС:

· реализация входных билетов, форма которых утверждена в установленном порядке как бланк строгой отчетности, при проведении организациями физической культуры и спорта спортивно-зрелищных мероприятий;

· оказание услуг по предоставлению в аренду спортивных сооружений для проведения указанных мероприятий.

Налоговым кодексом также предусмотрено, что учреждение, осуществляющее эти операции, вправе отказаться от данной льготы, представив соответствующее заявление в налоговый орган по месту своей регистрации в качестве налогоплательщика в срок не позднее 1-го числа налогового периода, с которого учреждение намерено отказаться от льготы или приостановить ее использование (п. 5 ст. 149 НК РФ).

Учреждение вправе отказаться от освобождения от уплаты НДС по этим операциям или приостановить его при соблюдении следующих условий:




Рис. 19. Условия освобождения от уплаты НДС
Кроме освобождения отдельных операций от обложения НДС, учреждения физической культуры и спорта могут получить полное освобождение от исполнения обязанностей налогоплательщика при условии, что за три предшествующих календарных месяца сумма выручки от реализации товаров (работ, услуг) без учета налога не превысила в совокупности 2 млн. руб. (ст. 145 НК РФ).

Для этого они обязаны представить документы, подтверждающие право на освобождение (продление срока освобождения):

· выписку из бухгалтерского баланса;

· выписку из книги продаж;

· копию журнала полученных и выставленных счетов-фактур.

Указанные документы учреждения должны представить в налоговый орган по месту своего учета не позднее 20-го числа месяца, начиная с которого они будут использовать право на освобождение. При этом следует учитывать, что учреждение, которое направило в налоговый орган уведомление об использовании права на освобождение (о продлении срока освобождения), не может отказаться от этого освобождения до истечения 12 календарных месяцев.

Однако если учреждение утрачивает право на освобождение, то есть в течение периода, в котором оно использует право на освобождение, сумма выручки от реализации товаров (работ, услуг) без учета налога за каждые три последовательных календарных месяца превышает 2 млн. руб., начиная с 1-го числа месяца, в котором имело место такое превышение, и до окончания периода освобождения учреждение утрачивает право на освобождение.

По истечении 12 календарных месяцев не позднее 20-го числа последующего месяца учреждения, которые использовали право на освобождение, представляют в налоговые органы:

· документы, подтверждающие, что в течение указанного срока освобождения сумма выручки от реализации товаров (работ, услуг) без учета налога за каждые три последовательных календарных месяца в совокупности не превышала 2 млн руб.;

· уведомление о продлении использования или об отказе от использования права на освобождение в течение последующих 12 календарных месяцев.



Рис. 20. Налог на прибыль

Следует обратить внимание на особенности предоставления льгот по налогу на прибыль. Так, Налоговым кодексом льготы по НДС установлены независимо от статуса учреждения и, наоборот, льготы по налогу на прибыль в некоторых случаях зависят именно от него.

Предоставление льгот по НДС в отдельных случаях непосредственно касается операций, производимых учреждениями физической культуры и спорта. В отличие от них, льготы по налогу на прибыль не установлены конкретно для этих учреждений.

Перечень доходов, освобожденных от обложения налогом на прибыль, обширен. Например, не включаются в налоговую базу следующие виды доходов:

1. Имущество, полученное налогоплательщиком в рамках целевого финансирования, при условии ведения раздельного учета доходов (расходов), полученных (произведенных) в рамках целевого финансирования. При отсутствии такого учета у налогоплательщика, получившего средства целевого финансирования, указанные средства рассматриваются как подлежащие налогообложению с даты их получения.

К средствам целевого финансирования относится имущество, полученное налогоплательщиком и использованное им по назначению, определенному учреждением – источником целевого финансирования или федеральными законами:

· в виде лимитов бюджетных обязательств (бюджетных ассигнований), доведенных в установленном порядке до казенных учреждений, а также в виде субсидий, предоставленных бюджетным и автономным учреждениям;

· в виде полученных грантов, которыми признаются денежные средства или иное имущество в случае, если их передача (получение) удовлетворяет следующим условиям:

· гранты предоставляются на безвозмездной и безвозвратной основе российскими физическими лицами, некоммерческими организациями, а также иностранными и международными организациями и объединениями по перечню таких организаций, утверждаемому Правительством РФ, на осуществление конкретных программ в области образования, предусмотренных законодательством РФ, а также на проведение конкретных научных исследований;

· гранты предоставляются на условиях, определяемых грантодателем, с обязательным предоставлением ему отчета о целевом использовании гранта;

· в виде средств, полученных от оказания казенными учреждениями государственных (муниципальных) услуг (выполнения работ), а также от исполнения ими иных государственных (муниципальных) функций;

2. Целевые поступления, в том числе целевые поступления на содержание некоммерческих организаций и ведение ими уставной деятельности, поступившие безвозмездно на основании решений органов государственной власти, местного самоуправления и органов управления государственных внебюджетных фондов, а также целевые поступления от других организаций и (или) физических лиц, использованные данными получателями по назначению. При этом налогоплательщики - получатели указанных целевых поступлений обязаны вести раздельный учет доходов (расходов), полученных (понесенных) в рамках целевых поступлений;

3. Средства, предоставленные из федерального бюджета, бюджетов субъектов РФ, местных бюджетов, бюджетов государственных внебюджетных фондов, на осуществление уставной деятельности некоммерческих организаций.



Рис. 21. Транспортный налог

При введении налога законодательные (представительные) органы субъекта РФ определяют его ставку в установленных Налоговым кодексом пределах, порядок и сроки его уплаты.

Предоставление отдельных льгот по транспортному налогу Налоговым кодексом не предусмотрено, однако указано, что законами субъектов РФ тоже могут предусматриваться налоговые льготы и основания для их использования налогоплательщиком.

Таким образом, не исключено, что льготы по уплате транспортного налога могут быть установлены законами субъектов РФ в отношении учреждений физической культуры и спорта.

Освобождение от уплаты транспортного налога, предусмотренное ст. 10 Закона Московской области от 24.11.2004 N 151/2004-ОЗ "О льготном налогообложении в Московской области" (далее - Закон N 151/2004-ОЗ), предоставляется зарегистрированным на территории Московской области некоммерческим организациям, уставной целью деятельности которых является, в частности, содействие развитию физической культуры и спорта.


Рис. 22. Налог на имущество организаций

Устанавливая налог, законодательные (представительные) органы субъектов РФ определяют его ставку в установленных Налоговым кодексом пределах, порядок и сроки его уплаты.

Как и по транспортному налогу, по налогу на имущество организаций законами субъектов РФ могут предусматриваться налоговые льготы и основания для их использования налогоплательщиками.

По вопросу установления налоговых льгот учреждениям физической культуры и спорта следует обратиться к законодательным актам субъекта РФ, поскольку среди организаций, получивших льготы по налогу на имущество, перечисленных в ст. 381 НК РФ, эти учреждения не поименованы. Например, согласно п. 2 ст. 12 Закона N 151/2004-ОЗ бюджетным учреждениям предоставляются налоговые льготы в виде освобождения от уплаты налога на имущество организаций в отношении имущества, закрепленного за ними на праве оперативного управления и используемого ими для нужд культуры, искусства, образования, физической культуры, спорта, здравоохранения, социального обеспечения, осуществления управленческих функций и функций государственного надзора (контроля).


Рис. 23. Налог на землю

Аналогичное условие установления налога предусмотрено для городов федерального значения Москвы и Санкт-Петербург.

При введении налога в действие представительные органы муниципальных образований (законодательные (представительные) органы государственной власти городов федерального значения Москвы и Санкт-Петербурга) определяют его ставки в пределах, установленных ст. 394 НК РФ, порядок и сроки его уплаты.

Согласно ст. 387 НК РФ при установлении налога нормативными правовыми актами представительных органов муниципальных образований (законами городов федерального значения Москвы и Санкт-Петербурга) могут также устанавливаться налоговые льготы, основания и порядок их применения, включая установление размера не облагаемой налогом суммы для отдельных категорий налогоплательщиков, среди которых учреждения физической культуры и спорта отсутствуют.

Таким образом, прежде чем рассчитывать земельный налог, нужно ознакомиться с нормативно-правовыми актами представительных органов муниципальных образований (законами городов федерального значения Москвы и Санкт-Петербурга) о возможном наличии предоставленных учреждениям физической культуры и спорта льгот по нему.

Так, Решением Совета депутатов муниципального образования Оржицкого сельского поселения Ломоносовского муниципального района Ленинградской области от 03.11.2010 N 44 освобождены от налогообложения учреждения образования, культуры, здравоохранения, физической культуры и спорта, социального обслуживания населения и администрации сельского поселения.

1.7.6. Игорный бизнес как внебюджетный источник финансирования физической культуры и спорта



Рис. 24. Упорядочение участия государства в организации игорного бизнеса вообще и лотерей в частности
Центральное место в системе нормативно-правовых актов за​нимает Временное положение о лотереях в Российской Федера​ции (1995 г.). Действующее до настоящего времени, это положе​ние определяет условия учреждения, регистрации и проведения лотерей на территории Российской Федерации, устанавливает порядок организации и ликвидации лотерей, меры государствен​ного регулирования лотерейной деятельности и т.д.

Значимость Временного положения заключается и в том, что оно впервые ввело систему понятий, комплексно характеризую​щих игорный бизнес в условиях формирования рыночных отноше​ний (лотерея, тотализатор, системная (электронная) игра и др.).

Временное положение предусматривает, что объем призового фонда для коммерческих лотерей устанавливается в размере не менее 50% к общему объему выручки. Объем призового фонда целевых лотерей, доходы от которых направляются на развитие социально-культурного комплекса, в том числе физической куль​туры и спорта, устанавливается в размере не менее 40 % к общему объему выручки, а объем призового фонда лотерей, доходы от которых направляются на благотворительные цели, – в размере не менее 30 % к общему объему выручки. Таким образом, исполь​зование целевых и благотворительных лотерей – в связи с мень​шим объемом призового фонда – более эффективно для финан​сирования физической культуры и спорта.

Интенсивная нормотворческая деятельность по регулированию игорного бизнеса проводится и в целом ряде субъектов Россий​ской Федерации.

В Москве, например, принят Закон «О проведении лотерей и ре​гулировании лотерейной деятельности в городе Москве» (1999 г.), в соответствии с которым лотереи проводятся в целях пополнения доходов бюджетов всех уровней, а также получения дополнитель​ных источников финансирования конкретных социально значимых программ в области образования, физической культуры и спорта, здравоохранения, культуры, науки, социальной защиты населения.

В развитие названного закона в Москве принят ряд актов подза​конного характера по различным аспектам регулирования игорного бизнеса и лотерейной деятельности: распоряжение «О проведении телевизионной электронной лотереи «Телетот» на территории г. Мос​квы» (1999 г.), в соответствии с которым учредитель и оператор лоте​реи ежемесячно должен перечислять 15% общего объема выручки от реализации лотерейных билетов на финансирование нового строи​тельства спортивных объектов, не обеспеченных бюджетными и ины​ми источниками финансирования; постановление «О проведении компьютеризированной лотереи «Счастливая четверка» в 2000-2006 гг. на территории г. Москвы» (2000 г.), предусматривающее ежемесяч​ное перечисление учредителем лотереи 10 % от общего объема вы​ручки на реализацию социальных городских программ, и др.

Необходимо констатировать, однако, что разработанная в Рос​сии и в некоторых субъектах Российской Федерации организаци​онно-правовая база функционирования и развития игорного биз​неса пока еще на практике реализована недостаточно. Вследствие этого игорный бизнес вообще и лотереи в частности в современ​ных российских условиях еще не стали существенным источни​ком мобилизации финансовых средств в отрасль «физическая куль​тура и спорт».

В отличие от России, игорный бизнес в различных формах яв​ляется одним из важнейших источников финансирования разви​тия физической культуры и спорта во многих зарубежных странах, в частности в Финляндии.

Наиболее крупными компаниями игорного бизнеса в Финлян​дии, имеющими исключительные права, являются УеИскаш, Ас​социация игральных автоматов и Ассоциация пари на скачках.

Закон Финляндии о лотереях (1965 г.) содержит нормы, регла​ментирующие использование прибыли компаний, занимающих​ся игорным бизнесом: Уейскаш играет ключевую роль в финанси​ровании национальной культуры, Ассоциация игральных автома​тов поддерживает сферу социального благосостояния, а Ассоциа​ция пари на скачках – национальное коневодство и спортивные соревнования по конному спорту.

Таким образом, отрасль физической культуры и спорта полу​чает средства от деятельности двух компаний – УеИскаш и Ассо​циации пари на скачках. Главенствующую роль среди названных организаций играет УеУскаиз.

УеИскаш был основан спортивными организациями в 1940 г. как Национальная лотерея Финляндии, принадлежащая государ​ству. Первоначально компания рассматривалась как механизм «за​рабатывания» средств только для развития спорта. В настоящее время спектр организаций и лиц, получающих средства за счет деятельности УеИскаш, имеет более широкий диапазон. Продук​том компании в настоящее время является 20 различных игр на деньги, которые объединены в следующие группы: лотереи, мгно​венные лотереи, интерактивные игры, спортивные пари.
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В последние годы в Российской Федерации и в субъектах Рос�сийской Федерации активизировался нормотворческий процесс, в результате которого были разработаны и приняты нормативно-правовые акты, целью которых является упорядочение участия государства в организации игорного бизнеса вообще и лотерей в частности, а также обеспечение дополнительных источников по�полнения бюджетов различных уровней.





Земельный налог. В отличие от рассмотренных выше налогов земельный налог является местным. Он устанавливается Налоговым кодексом и нормативными правовыми актами представительных органов муниципальных образований, вводится в действие и прекращает действовать в соответствии с ними же, и обязателен к уплате на территориях этих муниципальных образований.





Налог на имущество организаций. Налог на имущество организаций также является региональным. Согласно ст. 372 НК РФ он устанавливается, как и транспортный налог, Налоговым кодексом и законами субъектов РФ, вводится в действие в соответствии с указанными законодательными актами и с момента введения в действие обязателен к уплате на территории соответствующего субъекта РФ.





Транспортный налог. Если рассмотренные выше налоги относятся к федеральным, то транспортный налог является региональным. Он устанавливается Налоговым кодексом и законами субъектов РФ о налоге, вводится в действие в соответствии с указанными законодательными актами и обязателен к уплате на территории соответствующего субъекта РФ (ст. 356 НК РФ).





Налог на прибыль. В отличие от льгот по НДС, которые установлены в отношении отдельных операций, льготы по налогу на прибыль определены относительно доходов, получаемых учреждениями. Полный их перечень приведен в ст. 251 НК РФ.





отказ (приостановление) от льготы оформляется не менее чем на один год





данные операции освобождаются (не освобождаются) от обложения НДС вне зависимости от того, кто является покупателем (приобретателем) соответствующих товаров (работ, услуг)








отказ (приостановление) производится в отношении всех осуществляемых учреждением операций, упомянутых в п. 3 ст. 149 НК РФ





условия освобождения от уплаты НДС








Проведение учебными учреждениями учебно-производственного или воспитательного процесса. Согласно п.п. 14 п. 2 ст. 149 НК РФ услуги в сфере образования по проведению некоммерческими образовательными организациями учебно-производственного (по направлениям основного и дополнительного образования, указанным в лицензии) или воспитательного процесса (за исключением консультационных услуг, а также услуг по сдаче в аренду помещений) не подлежат обложению НДС.





Проведение занятий в спортивных секциях. Согласно п.п. 4 п. 2 ст. 149 НК РФ не подлежат обложению (освобождаются от обложения) НДС услуги по содержанию детей в дошкольных учреждениях, проведению занятий с несовершеннолетними детьми в кружках, секциях (включая спортивные) и студиях.





Согласно ст. 56 НК РФ льготами по налогам и сборам признаются предоставляемые отдельным категориям налогоплательщиков и плательщиков сборов предусмотренные законодательством о налогах и сборах преимущества по сравнению с другими налогоплательщиками или плательщиками сборов, включая возможность не уплачивать налог или сбор либо уплачивать его в меньшем размере.





Спонсорство стало важной частью маркетинговой структуры любой процветающей компании. Спонсорской деятельностью занимаются наряду с другими формами маркетинга, такими как установка рекламных щитов, идентификация, стимулирование сбыта путем презентации товаров, организация выставок. Спонсорство носит характер сделки, выгодной для обеих сторон, при этом спонсор преследует четко определенные цели.





персональное предложение товара





пропаганда





реклама





целенаправленный маркетинг





выгоды спонсорства в спорте








Под спортивным спонсорством понимается одна из составляющих более широкого понятия – спортивный маркетинг, – включающая в себя комплексное продвижение компании или бренда посредством того или иного спортивного мероприятия. За счет вовлечения бренда компании в бренд соревнования (или какого-либо вида спорта в целом) достигается эффект максимального приближения рекламируемого бренда к ценностям целевой группы, что, как правило, позволяет решить целый ряд наиболее важных маркетинговых задач по продвижению бренда.





Наиболее популярными сферами для спонсорства являются спортивные мероприятия. Это связано с тем, что спорт – очень популярен как нашей стране, так и в мире, и по сути связан и с политическим престижем государства. Достигаемый PR эффект при спонсировании спортивных мероприятий может быть достаточно велик. Организаторы спортивных состязаний, как правило, умеют достаточно грамотно формулировать спонсорские пакеты, что является дополнительным фактором, привлекающим к проекту потенциальных спонсоров.





Необходимо констатировать, однако, что разработанная в России и в некоторых субъектах Российской Федерации организационно-правовая база функционирования и развития игорного бизнеса пока еще на практике реализована недостаточно. Вследствие этого игорный бизнес вообще и лотереи в частности в современных российских условиях еще не стали существенным источником мобилизации финансовых средств в отрасль "физическая культура и спорт".





Центральное место в системе нормативно-правовых актов занимает, Временное положение о лотереях в Российской Федерации (1995г). Действующее до настоящего времени, это положение определяет условия учреждения, регистрации и проведения лотерей на территории Российской Федерации, устанавливает порядок организации и ликвидации лотерей, меры государственного регулирования лотерейной деятельности и т.д.





Некоммерческие физкультурно-спортивные организации – физкультурно-спортивные общества, федерации по видам спорта, клубы и т.п. по действующему российскому законодательству также имеют право осуществлять предпринимательскую деятельность, прибыль от которой не подлежит распределению между участниками, но может быть использована на цели развития организации.





Коммерческие физкультурно-спортивные организации обеспечивают в настоящее время в России значительную часть рынка социально-культурных услуг отрасли "физическая культура и спорт", используя в своей деятельности собственные средства, паевые взносы учредителей, кредиты и другие привлеченные средства.





Бюджетный кодекс РФ регламентирует взаимоотношения, которые строятся на договорной основе, местных органов власти с предприятиями, расположенными на их территории. Все предприятия обязаны участвовать в формировании местного бюджета, а также в финансировании природоохранных мероприятий (охрана окружающей среды), мероприятий по развитию систем водоснабжения и канализации, мусоропереработке и захоронению бытовых отходов. Промышленные предприятия финансируют работы по поддержанию в надлежащем виде дорог в районе и прилегающих к ним участков.





Развитие урбанизации проявляется в ускоренных темпах роста, расходов местных бюджетов на финансирование народного хозяйства. Эти расходы имеют тенденцию к увеличению, в связи с ростом и усложнением местного хозяйства, расширением жилищно-коммунального строительства, повышением стоимости основных фондов коммунального хозяйства и уровня его технического оснащения.





Главные стороны деятельности местных органов власти – разработка и осуществление планов экономического и социального развития на подведомственной им территории.





финансирование реализации иных решений органов местного самоуправления и прочие расходы, отнесенные к вопросам местного значения, определяемые представительными органами местного самоуправления в соответствии с бюджетной классификацией Российской Федерации





проведение муниципальных выборов и местных референдумов





содержание муниципальных архивов





целевое дотирование населения





обслуживание и погашение муниципального долга





охрана окружающей природной среды на территориях муниципальных образований





обеспечение противопожарной безопасности





организация транспортного обслуживания населения учреждений, находящихся в муниципальной собственности или в ведении органов местного самоуправления





содержание мест захоронения, находящихся в ведении муниципальных органов








организация утилизации и переработки бытовых отходов (за исключением радиоактивных)








благоустройство и озеленение территорий муниципальных образований





муниципальное дорожное строительство и содержание дорог местного значения








организация, содержание и развитие муниципального жилищно-коммунального хозяйства





содержание муниципальных органов охраны общественного порядка





организация, содержание и развитие учреждений образования, здравоохранения, культуры, физической культуры и спорта, средств массовой информации, других учреждений, находящихся в муниципальной собственности или в ведении органов местного самоуправления





формирование муниципальной собственности и управление ею





содержание органов местного самоуправления





виды расходов из местного бюджета








Расходы местных бюджетов – это затраты, возникающие в результате выполнения органами местного самоуправления своих функций. Они соответствуют природе и характеру местного самоуправления. Расходная часть местных бюджетов включает финансирование расходов, связанных с решением вопросов местного значения, управлением и развитием экономики и социальной сферы муниципального образования.





Расходы бюджета – это не просто денежные средства, направляемые на финансовое обеспечение задач и функций государства и местного самоуправления. Это экономические отношения, возникающие в связи с нормативно-правовым регулированием и распределением денежных средств государства, предназначенных для финансирования затрат на оказание государственных услуг, и их использованием по отраслевому, целевому и территориальному назначению.
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