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ПОЯСНИТЕЛЬНАЯ ЗАПИСКА

В современных социальных условиях  молодому специалисту  должны быть присущи творческий стиль мышления, инициативность и самостоятельность в принятии решений. Это требует от преподавателя поиска новых подходов в обучении. Акцент в процессе обучения должен делаться  не на трансляцию готовых знаний, а на активные методы обучения, создающих условия  для творческой активности студентов.

К наиболее активным методам обучения относятся деловые игры, которые позволяют имитировать производственные ситуации  и служат накоплению профессиональных знаний.
Деловая  игра представляет собой упрощенное воспроизведение реальной производственной ситуации в игровой форме. В данной деловой игре это заключение договоров на поставку товара между командами ПОСТАВЩИКОВ  и ПОКУПАТЕЛЕЙ,  оформление командами продажи/покупки товара в программе «1С: Бухгалтерия», проведение аудиторской проверки – правильности выполнения задания командами ПОСТАВЩИКОВ  и ПОКУПАТЕЛЕЙ на компьютере. 
Предлагаемая методическая разработка содержит рекомендации по проведению деловой игры  «Учет торговых операций в «1С: Бухгалтерии»:  правила игры, оценочный лист, перечень реквизитов, презентацию.
В ходе проведения деловой игры в полной мере проявляется степень овладения студентами системой знаний, умений и навыков, полученных при изучении дисциплин: «Информационные технологии в профессиональной деятельности». Игра проводилась в группе Б-22 (2 курс), специальность 38.02.01 «Экономика и бухгалтерский учёт» (по отраслям).

 Проведение деловой игры требует от преподавателя умения конструировать игровую ситуацию в зависимости от содержания учебного материала и его направленности на формирование профессиональных компетенций.

Активное участие в подготовке и проведении игры приняла преподаватель бухгалтерского учета Круглова Тамара Павловна. Кроме этого  Т.П.Круглова провела во время игры «аудиторскую» проверку (проверка правильности оформления необходимых документов и отчетов продажи и покупки товаров в программе «1С: Бухгалтерия 8.1»).
1 ДЕЛОВАЯ ИГРА, ПОДГОТОВКА И ПРОВЕДЕНИЕ
1.1 Подготовка игры

Перед игрой

· Определяются цель и задачи игры.

· Моделируется игровая ситуация.

· Формулируются правила игры.

· Осуществляется подготовка реквизита.

· Готовятся предварительные задания и роли отдельных участников игры. 

· Определяется система оценивания результатов.

· Обеспечиваются условия для просмотра игры зрителями

1.2  Игровая ситуация
В ходе игры команды ПОСТАВЩИКОВ и ПОКУПАТЕЛЕЙ 

· заключают договор на поставку/покупку товаров в соответствии с правилами игры, 

· оформляют необходимые документы и отчеты в программе «1С: Бухгалтерия 8.1».  

1.3  Распределение ролей и правила игры

В игре  участвуют команды ПОСТАВЩИКОВ и ПОКУПАТЕЛЕЙ  (по 2 человека), в каждой фирме (команде)  – директор и главный бухгалтер. У каждого игрока должен быть бейджик с названием фирмы,  должностью, именем и отчеством. Распределение ролей между командами осуществляется по жребию. 
Правила игры:

· Игроки руководствуются должностными инструкциями.

· Предоставляются платные консультации. Деньги - жетоны красного цвета (один жетон – 1 балл). 
· Командам предоставляется перечень документов, необходимых для аудиторской проверки.

· При оценивании за один документ или отчет – 1 балл.

· Общее количество баллов = баллы за документы  + баллы за отчеты + наличные деньги.

· Оценка зависит от количества набранных баллов.

· Время выполнения – 40 мин.

· Вся работа  выполняется  по  текущей дате. 

2 ТЕХНОЛОГИЧЕСКАЯ КАРТА УРОКА 

ТЕМА ЗАНЯТИЯ: Учет торговых операций.
УЧЕБНАЯ ГРУППА: Б-22

ТИП ЗАНЯТИЯ: занятие обобщения и закрепления знаний, умений и навыков.

ВИД: интегрированное практическое занятие (деловая игра).

УЧЕБНЫЕ ДИСЦИПЛИНЫ: 

· «Информационные технологии в профессиональной деятельности», 

· «Бухгалтерский учет на производстве».

МЕЖПРЕДМЕТНЫЕ СВЯЗИ: 

· дисциплина «Информационные технологии в профессиональной деятельности»  - тема «Учет торговых операций»; 

· дисциплина «Бухгалтерский учет на производстве» - тема «Учет продажи продукции».

ЦЕЛИ ЗАНЯТИЯ

1. Закрепление знаний и практических навыков по учету торговых и банковских операций в программе «1С: Бухгалтерия 8.1».

2. Содействие формированию  компетенций - способности студентов

· организовывать собственную деятельность (ОК 2);

· принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и нести за них ответственность (ОК 3);

· владеть информационной культурой,  анализировать и оценивать информацию с помощью ИКТ (ОК 5);

· работать в коллективе и команде, общаться с коллегами, руководством (ОК 6);

· брать на себя ответственность за работу членов команды и результат выполнения заданий (ОК 7);

· обрабатывать первичные бухгалтерские документы (ПК 1.1)

· проводить  учет денежных средств (ПК 1.3);

· формировать бухгалтерские проводки (ПК 1.4);

· составлять формы бухгалтерской отчетности (ПК 4.2).

3. Содействие активизации познавательной деятельности, развитию навыков профессионального мышления и  самостоятельности студентов.

4. Содействие воспитанию у студентов ответственного отношения к делу.

ФОРМЫ ОРГАНИЗАЦИИ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ СТУДЕНТОВ:  фронтальная, групповая, парная.

ВИДЫ УЧЕБНЫХ СИТУАЦИЙ: 

· групповая и парная деятельность студентов,  

· совместная деятельность студентов и преподавателей.

ВИДЫ ОБРАТНОЙ СВЯЗИ: 

· выборочно-содержательная,  

· фронтально-содержательная.

СРЕДСТВА ОБУЧЕНИЯ: 

1. ТСО: ПК, проектор.

2. ПО: ОС Windows, MS PowerPoint, программа  «1С: Бухгалтерия 8.1».

3. Презентация.

4. Реквизит игры (раздаточный материал): 

· таблички «ПОСТАВЩИКИ», «ПОКУПАТЕЛИ», «Аудиторская фирма», «Стажеры»;

· должностные  инструкции директора фирмы  и главного бухгалтера;

· бланки договора на поставку товаров; 

· памятки командам поставщиков и покупателей с перечнем документов, которые должны быть предъявлены  аудиторской фирме;

· деньги (жетоны красного цвета); 

· смайлики для голосования.

УЧАСТНИКИ ИГРЫ:

· Команды ПОСТАВЩИКОВ и ПОКУПАТЕЛЕЙ (по 2 человека), в каждой фирме (команде)  – директор и главный бухгалтер.

· Аудиторская фирма «Сторно»: директор – Круглова Тамара Павловна (преподаватель бухгалтерского учета).

СОДЕРЖАНИЕ УРОКА

	Деятельность преподавателей
	Деятельность студентов
	Учебно-методическое оборудование 

	1. Организационный момент

2. Знакомство студентов с общими и профессиональными компетенциями бухгалтера (по ФГОС).

3. Изложение цели занятия.
	Слушают


	Мультимедийный проектор, ПК, презентация



	4. ДЕЛОВАЯ ИГРА

	1 Этап. 

· Распределение ролей ПОСТАВЩИКОВ и ПОКУПАТЕЛЕЙ.

· Выдача директорам фирм пакета документов и реквизита.

· Знакомство  

· с должностными инструкциями; 

· с игровой ситуацией;

· с правилами игры. 
	Руководители фирм тянут жребий (карточки с ролями).

Руководители фирм получают пакет документов и реквизит для игры.

Слушают


	Мультимедийный проектор, ПК, презентация, реквизит



	2 Этап. Заключение договора.

Оказывают консультативную помощь  (платную).
	Команды ПОСТАВЩИКОВ и ПОКУПАТЕЛЕЙ заключают договоры на поставку товара. В договорах указываются реквизиты созданных  студентами организаций в программе «1С: Бухгалтерия».
	Мультимедийный проектор, ПК, презентация, пакет документов, реквизит

	3 Этап. Оформление  продажи/покупки.

Оказывают консультативную помощь  (платную).


	Команды ПОСТАВЩИКОВ и ПОКУПАТЕЛЕЙ оформляют  продажу/покупку товара в программе «1С: Бухгалтерия».
	Мультимедийный проектор, ПК, презентация, пакет документов, реквизит

	4 Этап. Аудиторская проверка. 


	Команды ПОСТАВЩИКОВ и ПОКУПАТЕЛЕЙ предъявляют печатную форму документов  и отчеты для проверки.
	Мультимедийный проектор, ПК

	5 Этап. 

Конкурс «Черные ящики» (во время аудиторской проверки). Правильные ответы оплачиваются.
	Отвечают на вопросы.
	Мультимедийный проектор, ПК, презентация

	6 Этап. 

Подведение итогов игры.
	Аудиторы оценивают профессиональность работы команд и должностных лиц.
	

	

	5.Рефлексия. 


	Студенты высказывают свое мнение об организации игры,  своих ошибках и недоработках. Вносят предложения по улучшению игры. Оценивают результат  игры
	Мультимедийный проектор, ПК, презентация

	6.Подведение итогов занятия.
	Слушают
	


3 ДИДАКТИЧЕСКИЙ МАТЕРИАЛ 

На занятии были использованы следующие дидактические материалы:
· договор на поставку/покупку товара   (приложение А);

· реквизит игры (приложение  Б);

· оценочный лист (приложение  В);

· презентация, включающая цели занятия, знакомство с игровой ситуацией и правилами игры,  конкурс «Черные ящики» (приложение  Г).
4 ВЫВОДЫ ПО УРОКУ, ЗАМЕЧАНИЯ 

Таким образом, проведение деловой игры по дисциплинам «Информационные технологии в профессиональной деятельности» и «Бухгалтерский учет на производстве»  способствует активизации познавательной деятельности студентов на занятии, позволяет проверить степень сформированности профессиональных компетенций студентов. 

БИБЛИОГРАФИЧЕСКОЕ ОПИСАНИЕ

1. Иванов А.И., КуликоваС.А.  Деловая игра как оценочное средство реализации компетентностного подхода в педагогическом образовании // Среднее профессиональное образование, 2012, № 7.

Интернет-ресурсы:

1. Должностные инструкции:  образцы должностных инструкций - http://www.rabota.ru/guide/dolzhnostnye_instruktsii.html
2. Деловая игра - http://www.smartcat.ru/Referat/gtxecramnz/ 

ПРИЛОЖЕНИЕ А 

Договор 
на поставку товаров
N ________

___________________________________________________  "__" ___________ 20__ г.

(место заключения договора)

Организация ______________________________, именуемая в дальнейшем ПОКУПАТЕЛЬ, в лице ________________________________________________________, с одной стороны, 

(фамилия, имя, отчество руководителя)

и организация _____________________________, именуемая в дальнейшем ПОСТАВЩИК,

в лице ________________________________________________________, с другой стороны  (фамилия, имя, отчество руководителя)

 заключили настоящий договор на следующих условиях.

1. Предмет договора  на поставку товаров

В соответствии с настоящим договором ПОСТАВЩИК обязуется поставить ПОКУПАТЕЛЮ 

_________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

(наименование продукции)

(далее – продукция), а ПОКУПАТЕЛЬ  обязуется  принять  и  оплатить  продукцию  в соответствии с условиями настоящего договора.

2. Цена договора и порядок расчетов

 2.1. Цена настоящего договора  составляет

____________________________________________________________________, в том числе

(сумма цифрами и прописью)

НДС ____% _________________________________________, в соответствии с Протоколом.

 2.2.  Оплата  по  настоящему  договору осуществляется  ПОКУПАТЕЛЕМ путем перечисления денежных средств на расчетный счет ПОСТАВЩИКА.

2.3.  Перечисление   денежных средств  осуществляется  в  течение  _____  банковских  дней со дня получения указанных документов ПОКУПАТЕЛЕМ.

 2.4. Цена настоящего  договора не может изменяться в ходе его исполнения, за исключением случаев, предусмотренных законодательством Российской Федерации.

3. Условия и срок поставки 

3.1. Поставка продукции производится  ПОСТАВЩИКОМ  в соответствии со Спецификацией на поставку продукции к настоящему договору в срок _________________________________

3.2.  Упаковка продукции  должна  обеспечивать  ее  сохранность  при  транспортировке и хранении.

4. Обязательства Сторон 

4.1. ПОСТАВЩИК обязуется:

4.1.1. Поставить  продукцию  в  соответствии  с  условиями  настоящего договора.

4.1.2. Известить  в  письменной  форме  ПОКУПАТЕЛЯ  (грузополучателя) о готовности продукции к отгрузке не позднее чем за _____ дней до дня отгрузки.

4.1.3. Обеспечить соответствие  поставляемой  продукции  техническим требованиям  и  техническим  условиям  изготовителя  при ее эксплуатации и хранении  в  течение срока, оговоренного в сопроводительной документации на продукцию, и нести все расходы по замене или ремонту дефектной продукции, выявленной  ПОКУПАТЕЛЕМ  в  течение срока действия гарантийных обязательств, если  дефект  не обусловлен условиями хранения или   неправильной эксплуатацией.

4.1.4.  Обеспечить  гарантийное  обслуживание  поставляемой продукции в соответствии с гарантийными обязательствами.

4.1.5.  Передать  ПОКУПАТЕЛЮ  в течение  3 рабочих дней со дня поставки продукции счета-фактуры, товарные накладные и (или) акты сдачи-приемки, оформленные надлежащим образом.

4.2. ПОКУПАТЕЛЬ обязуется:

4.2.1.   Принять  и  оплатить  продукцию  в соответствии с  условиями настоящего договора.

4.2.2.  Направить  ПОСТАВЩИКУ  в  течение  ______  дней после получения извещения ПОСТАВЩИКА о готовности продукции к отгрузке, но не позднее _____ дней до наступления периода поставки, отгрузочную разнарядку. 

4.3.  Ни одна из Сторон не вправе передавать свои права и обязательства по  настоящему  договору третьей стороне без письменного согласия другой Стороны.

4.4.  Обязательства  Сторон  считаются  выполненными  со дня подписания Сторонами акта об исполнении договора. 

5. Ответственность Сторон

5.1.  Поставщик  при  нарушении  срока  поставки  продукции уплачивает ПОКУПАТЕЛЮ пени  в размере ________ действующей на день уплаты пеней ставки рефинансирования Центрального  банка  РФ от цены не поставленной  в  срок  (недопоставленной) продукции, включая НДС, за каждый календарный  день просрочки, начиная со дня, следующего после дня истечения срока поставки.

5.2.  ПОКУПАТЕЛЬ  при  нарушении  сроков  оплаты  поставленной  продукции уплачивает  ПОСТАВЩИКУ  пени  в размере одной трехсотой действующей на день уплаты   пеней ставки  рефинансирования  Центрального  банка  РФ от  не  перечисленной  в  срок  суммы,  включая  НДС,  за каждый календарный  день просрочки, начиная со дня, следующего после дня истечения срока платежа.

5.3.  Уплата пеней не освобождает Стороны от исполнения обязательств по настоящему договору.

5.4. Ответственность Сторон в иных случаях определяется в соответствии с законодательством Российском Федерации. 

6. Местонахождение и банковские реквизиты Сторон

ПОСТАВЩИК:
ПОКУПАТЕЛЬ:

	Наименование:
	Наименование:

	Фактический адрес:
	Фактический адрес:

	Юридический адрес:
	Юридический адрес:

	ИНН:                                  
	ИНН:                                   

	р/с                                                                                                                      
	р/с                                                                                                                  

	в банке                                                                               
	в банке                                                                               


                                  /                                 /
                                     /                                   /                               

М.П. (подпись, фамилия ПОСТАВЩИКА)
М.П. (подпись,  фамилия ПОКУПАТЕЛЯ)

ПРИЛОЖЕНИЕ Б
Реквизит для участников игры

В папках для команд должны быть: 

1. Таблички  «ПОСТАВЩИКИ» или «ПОКУПАТЕЛИ».

2. Должностные инструкции руководителя фирмы и главного бухгалтера.

3. Бланк договора на поставку/покупку товаров.

4. Список документов для предъявления аудиторской фирме в программе «1С:Бухгелтерия».

5. Деньги (жетоны для оплаты консультаций).

6. Смайлики для голосования.

Памятка командам ПОСТАВЩИКИ

Документы для аудиторской проверки:

1. Счет (печатная форма).

2. Реализация товаров и услуг (печатная форма).

3. Счет-фактура выданный (печатная форма).

4. ОСВ по счету 41 (сформированный).

5. Карточка счета 41 (сформированный). 

6. ОСВ (сформированный).

7. Журнал счетов-фактур выданных (открытый).

8. Книга продаж (сформированная и  открытая).

9. Платежное поручение входящее (печатная форма).

10. Выписка из банка (открытая). 

Памятка командам  ПОКУПАТЕЛИ

Документы для аудиторской проверки:

1. Доверенность (печатная форма)

2. Поступление товаров и услуг (печатная форма товарной  накладной).

3. Счет-фактура полученный (печатная форма).

4. ОСВ по счету 41 (сформированный)

5. Карточка счета 41 (сформированный).

6. ОСВ (сформированный).

7. Журнал счетов-фактур полученных.

8. Книга покупок (сформированная и  открытая).

9. Платежное поручение исходящее  (печатная форма).

10. Выписка из банка (открытая). 

ПРИЛОЖЕНИЕ В
ОЦЕНОЧНЫЙ ЛИСТ 

команды ПОСТАВЩИКИ (один отчет или документ – 1 балл) 

	Команды
	ОК 2, 3, 6, 7
	Документы (ОК 5, ПК 1.1, 1.3, 1.4)
	Отчеты (ПК 4.2)
	Наличные деньги (жетоны)
	Итого
	Место
	Оценка

	
	
	Счет
	Реализация товаров и услуг (расходная накладная)
	Счет-фактура выданный
	Платежное поручение входящее


	Выписка
	ОСВ по счету 41
	Карточка счета 41
	ОСВ
	Книга продаж
	Журнал учета выданных счетов-фактур
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


команды ПОКУПАТЕЛИ  (один отчет или документ – 1 балл)
	Команды


	ОК 2, 3, 6,
	Документы (ОК 5, ПК 1.1, 1.3, 1.4)
	
	Отчеты (ПК 4.2)
	Наличные деньги (жетоны)
	Итого
	Место
	Оценка

	
	
	Доверенность
	Поступление товаров и услуг (товарная накладная)
	Счет-фактура полученный
	Платежное поручение исходящее (флажок оплаты
	Выписка
	ОСВ по счету 41
	Карточка счета 41
	ОСВ
	Книга покупок
	Журнал учета полученных счетов-фактур
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


15 баллов и более – «5»,         10 – 14 баллов  – «4»,           менее 10 баллов – «3».

























