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1. Цели и задачи дисциплины
Основными документами, регулирующими преподавание дисциплины «Правовое регулирование профессиональной деятельности» для студентов 100700.62 Торговое дело являются: ФГОС ВПО по направлению 100700.62 Торговое дело; ООП ВПО, реализуемой ГОУ ВПО «Астраханский государственный университет»; учебный план. 

Целью курса является ознакомление и усвоение студентами блока знаний о правовом регулировании такого вида предпринимательства как торговая деятельность, необходимого для их профессиональной деятельности в условиях рыночной экономики; привитие будущим специалистам навыков правового осуществления профессиональной деятельности и формирование у них уважения к закону; приобретение знаний, умений и навыков правовой работы в области коммерческой деятельности, углубленное изучение действующего законодательства и правовых инструментов, а также требований, установленных положениями договоров; формирование общекультурных и профессиональных компетенций, необходимых в области торгового дела.

Учебная задача состоит в том, что в процессе изучения курса студенты знакомятся с целями, объектами и субъектами профессиональной деятельности, принципами и методами государственного регулирования и контроля профессиональной деятельности, договорами в коммерческой.

 В результате изучения дисциплины студент должен уметь применять действующее законодательство в профессиональной деятельности, выбирать поставщиков и торговых посредников, заключать договоры и контролировать их соблюдение. После изучения дисциплины студент должен владеть опытом работы с действующими федеральными законами, нормативными и техническими документами, необходимыми для осуществления профессиональной деятельности, умениями и навыками вести деловые переговоры, осуществлять выбор каналов распределения, поставщиков и торговых посредников.

2. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ОП ВО

Дисциплина «Правовое регулирование профессиональной деятельности» относится к профессиональному циклу (базовая часть). Общая трудоемкость дисциплины составляет 144 часа. 

3. Компетенции обучающегося, формируемые в результате освоения дисциплины
	Компетенции
	Формируемые знания, умения, навыки

	Код в ООП
	Название
	Знать
	Уметь
	Владеть

	ОК-1
	владение культурой мышления, способностью к обобщению, анализу, восприятию 

информации, постановке цели и выбору путей ее достижения
	нормативно-правовые акты
	воспринимать и анализировать информацию, содержащуюся в нормативно-правовом акте
	основными положениями российского права

	ОК-2
	умение логически верно, аргументировано и ясно строить устную и письменную 

речь, способностью свободно владеть литературной и деловой письменной и устной речью на 

русском языке, навыками публичной и научной речи; создавать и редактировать тексты 

профессионального назначения, анализировать логику рассуждений и высказываний
	нормативно-правовые акты
	анализировать нормативно-правовые акты
	положениями отраслей российского права, связанными с будущей профессиональной деятельностью 

	ПК-2
	умение пользоваться нормативными документами в своей профессиональной деятельности, готовностью к соблюдению действующего законодательства и требований нормативных документов
	нормативно-правовые акты, связанные с будущей профессиональной деятельностью
	ориентироваться в системе законодательства и нормативных правовых актов, регламентирующих сферу профессиональной деятельности;
	основными положениями российского права

	ПК-10
	способность выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры, 

заключать договора и контролировать их выполнение
	основные положения договорного права
	заключать договоры, контролировать их исполнение
	основными положениями договорного права

	ПК-12
	готовность работать с технической документацией, необходимой для 

профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или 

логистической, или товароведной) и проверять правильность ее оформления
	нормативно-правовые акты в области коммерции, рекламы и товароведения
	работать с документами в области коммерции, рекламы и товароведения
	основными положениями коммерческого права


4. Структура и содержание дисциплины Правовое регулирование профессиональной деятельности
Общая трудоемкость дисциплины составляет 4 зачетные единицы, 144 часа.

	№

п/п
	Раздел/тема,

или 

Модуль\тема
	недели
	Формы учебной работы, включая самостоятельную работу студентов и трудоемкость (в часах)


	Формы контроля

	
	
	
	ЛК
	СЕМ
	ЛАБ
	СР
	

	
	Семестр IV

	1
	Отношения предпринимательства
	1-2
	2
	2
	
	6
	Устный опрос

	2
	Источники правового регулирования предпринимательской деятельности в 

Российской Федерации
	3-5
	2
	4
	
	6
	Контрольная работа № 1

	3
	Правовое положение субъектов предпринимательской деятельности
	6-8
	4
	2
	
	6
	Обсуждение рефератов

	4
	Субъекты торговой деятельности

Структура оптовой торговли и правовые особенности е организации и регулирования. 
	9-12
	4
	4
	
	6
	Устный опрос, тестирование

	5
	Правовой режим вещей (материальных ресурсов)

Предприятие (единый имущественный комплекс) как

объект вещных прав. Расчетные и кредитные правоотношения в торговой деятельности. 
	13-16
	4
	4
	
	6
	Контрольная работа № 2

	6
	Товар – основной объект торговой деятельности
	17-18
	2
	2
	
	6
	Тестирование, устный опрос

	Семестр V 

	7
	Общие положения о договоре
	1-4
	4
	4
	
	6
	Коллоквиум 

	8
	Обязательственное право
	5-8
	4
	4
	
	6
	Тестирование, устный опрос 

	9
	Общая характеристика правового регулирования деятельности по реализации 

товаров
	9-10
	2
	2
	
	6
	Коллоквиум 

	10
	Договоры на реализацию товаров
	11-12
	2
	2
	
	6
	Контрольная работа №3

	11
	Права потребителей
	13-16
	4
	4
	
	6
	Устный опрос, деловая игра

	12
	Продажа отдельных видов товаров
	17-18
	2
	2
	
	6
	Устный опрос, комментированное чтение и анализ документов

	
	Итого
	144
	36
	36
	
	72
	


Содержание дисциплины

Тема 1. Отношения предпринимательства

Понятие предпринимательской деятельности. Понятие и структура предпринимательских отношений: субъекты, объекты, содержание. Предприниматели и иные субъекты предпринимательской деятельности. Признаки предпринимательской деятельности:  систематичность, организационная самостоятельность,  имущественная самостоятельность, самостоятельная имущественная ответственность, легализованный характер, направленность на систематическое получение прибыли, профессионализм. Направления развития предпринимательства.  Правовой статус предпринимателя.: права предпринимателей (равные возможности для ведения предпринимательской деятельности; право для осуществления своей деятельности требовать создания такой правовой среды, которая бы обеспечивала соблюдение принципов рыночной экономики; право реализовывать свои товары и услуги на всей территории России, в любом субъекте Российской Федерации; право самостоятельно и независимо устанавливать цены на свои товары и услуги (за исключением естественных монополий); право предпринимателей иметь на праве собственности имущество, необходимое для осуществления предпринимательской деятельности, включая землю, иные природные ресурсы, денежные средства, здания, сооружения, оборудование, сырье и материалы; свобода конкуренции) и обязанности (государственная регистрация предпринимателя, получение лицензий, допусков, иных разрешений; ведение бухгалтерского учета, финансовой и статистической отчетности; выполнение требований законодательства и выполнение обязательств по гражданско-правовым сделкам; соблюдение трудового законодательства, норм и правил природопользования, санитарии, противопожарной безопасности, стандартизации, сертификации и др.; уплата налогов, подача налоговых деклараций, иных налоговых отчетов и бухгалтерских балансов, предоставление статистической информации). Развитие малого предпринимательства. Торговля как вид предпринимательской деятельности.

Тема 2. Источники правового регулирования предпринимательской деятельности в Российской Федерации

Нормы и принципы международного права, международные договоры Российской Федерации (Конвенция ООН о договоре международной перевозки грузов автомобильным транспортом 1956 г.; Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи 1980 г.; Конвенция ООН о международных переводных векселях и международных простых векселях 1988 г.; Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА); Евразийская патентная конвенция 1994 г. и др.). Гражданское законодательство Российской Федерации. Гражданский кодекс –основной источник, регулирующий предпринимательские отношения. Обычаи делового оборота- сложившееся и широко применяемое в какой-либо области предпринимательской деятельности правило поведения, не предусмотренное законодательством, независимо от того, зафиксировано ли оно в каком-либо документе. Иные нормативные акты, регулирующие предпринимательскую деятельность (Федеральный закон от 8 августа 2001 г. № 129-ФЗ «О государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей»; Федеральный закон от 8 августа 2001 г. № 128-ФЗ «О лицензировании отдельных видов деятельности»; Федеральный закон от 27 декабря 2002 г. № 184-ФЗ «О техническом регулировании»; Федеральный закон от 8 августа 2001 г. № 134-ФЗ «О защите прав юридических лиц и индивидуальных предпринимателей при проведении государственного контроля (надзора)»; Закон РСФСР от 22 марта 1991 г. № 948-1 «О конкуренции и ограничении монополистической деятельности на товарных рынках»; Закон РФ от 20 февраля 1992 г. № 2383-1 «О товарных биржах и биржевой торговле» и др.). Общие и специальные нормативные акты.

Тема 3. Правовое положение субъектов предпринимательской деятельности

Юридические лица как субъекты предпринимательской деятельности. Понятие и признаки юридического лица ( организационное единство;  имущественная обособленность; выступление в гражданском обороте от собственного имени; самостоятельная имущественная ответственность юридического лица; способность быть ответчиком и истцом в суде; легализация). Создание, реорганизация, ликвидация юридических лиц. 

Несостоятельность (банкротство) предпринимателей. Классификация юридических лиц. Организационно-правовые формы коммерческих и некоммерческих организаций. Предпринимательская деятельность граждан без образования юридического лица. Индивидуальные предприниматели. 

Порядок государственной регистрации индивидуальных предпринимателей. 

Крестьянские (фермерские) хозяйства, порядок их создания. УК РФ о взяточничестве и других коррупционных деяниях.

Тема 4 Субъекты торговой деятельности

Структура оптовой торговли и правовые особенности ее организации и регулирования. Дилеры (физическое или юридическое лицо, которое закупает оптом продукцию компании, а продает её в розницу или мелким оптом ) и дистрибьюторы (фирма, осуществляющая оптовую закупку, или индивидуальный предприниматель, осуществляющий мелкооптовую или крупнооптовую закупку определённых товаров у крупных промышленных фирм-производителей с целью последующего сбыта этих товаров реселлерам или дилерам на региональных рынках) как организации товаропроводящей сети. Правовое регулирование деятельности посредников в торговле. Коммерческие организации с иностранными инвестициями. Товарные биржи. Основные положения Закона РФ «О биржах и биржевой торговле». Правовое регулирование торговли на товарных биржах. Участники биржевой торговли. Оптовые ярмарки. Оптовые продовольственные рынки. Организаторы коммерческих торгов. Торгово-промышленные выставки. Торгово-промышленные палаты. Торговые дома. 

 Тема 5. Правовой режим вещей (материальных ресурсов)

Понятие и классификация вещей (движимые, недвижимые; простые, сложные; родовые, индивидуально-определенные и т.д.).  Предприятие (единый имущественный комплекс) как объект вещных прав. Расчетные и кредитные правоотношения в торговой деятельности. 

Правовой режим денег (денежных ресурсов). Иностранная валюта. Наличные и безналичные деньги. Правовой режим ценной бумаги (как документа, удостоверяющих с соблюдением установленной формы и обязательных реквизитов имущественные права, осуществление или передача которых возможны только при его предъявлении.). Понятие и признаки ценной бумаги. Эмиссионные и не эмиссионные ценные бумаги. Акция, как документ, удостоверяющий с соблюдением установленной формы и обязательных реквизитов имущественные права, осуществление или передача которых возможны только при его предъявлении.. Облигация, как эмиссионная ценная бумага, закрепляющая право ее владельца на получение от эмитента облигации в предусмотренный в ней срок ее номинальной стоимости или иного имущественного эквивалента. Облигация может также предусматривать право ее владельца на получение фиксированного в ней процента от номинальной стоимости облигации либо иные имущественные права. Доходом по облигации являются процент и/или дисконт.. Вексель. Чек. Сберегательная книжка на предъявителя. Сберегательный (депозитный) сертификат. Коносамент. Накладная. Складское свидетельство. Закладная.

Тема 6. Товар – основной объект торговой деятельности

Коммерческая оборото способность товара. Классификация товаров. Товары потребительского назначения. Товары производственного назначения. Классификация изделий по товарным группам. Общегосударственные классификации товаров. Товарная номенклатура внешнеэкономической деятельности. Заявление о принятии решения по классификации товара.
Тема 7. Общие положения о договоре

Понятие договора в сфере предпринимательства. Существенные, обычные и случайные условия договора. Форма договора (устная форма, простая письменная, нотариально удостоверенная) в предпринимательской сфере. Виды договоров. Публичный договор, как договор, заключенный коммерческой организацией и устанавливающий ее обязанности по продаже товаров, выполнению работ или оказанию услуг, которые такая организация по характеру своей деятельности должна осуществлять в отношении каждого, кто к ней обратится (розничная торговля, перевозка транспортом общего пользования, услуги связи, энергоснабжение, медицинское, гостиничное обслуживание и т.п.). Договор присоединения. Заключение договоров. Оферта (адресованное одному или нескольким конкретным лицам предложение, которое достаточно определенно и выражает намерение лица, сделавшего предложение, считать себя заключившим договор с адресатом, которым будет принято предложение) и акцепт (ответ лица, которому адресована оферта, о ее принятии). Заключение договора на торгах. Заключение договора через коммуникационные сети Интернет. Изменение и расторжение договоров.

Тема 8. Обязательственное право

Понятие и структура обязательства. Множественность лиц и перемена лиц в обязательстве. Исполнение обязательств. Принципы исполнения обязательств (принцип недопустимости одностороннего отказа от исполнения обязательства, принципы разумности и добросовестности и т.д.). Способы обеспечения исполнения обязательств. Неустойка. Залог. Удержание. Поручительство. Банковская гарантия. Задаток. Ответственность за нарушение обязательств в коммерческой деятельности. Порядок урегулирования споров в коммерческой деятельности. Медиация в коммерческих спорах. Прекращение обязательств (исполнение, отступное, зачет, новация, прощение долга и пр.).

Тема 9. Общая характеристика правового регулирования деятельности по реализации товаров

Понятие деятельности по реализации товаров, требования к данной деятельности (разработка и утверждение схемы размещения торговых мест, а также обеспечивается их предоставление в порядке, установленном настоящим Федеральным законом; 

 организация охраны рынка и участие в поддержании общественного порядка на рынке; 

 разработка и согласование с органами, уполномоченными на осуществление контроля за обеспечением пожарной безопасности и охраной общественного порядка, утверждение паспорта безопасности, подтверждающего соответствие рынка установленным законодательством Российской Федерации требованиям безопасности; обеспечение осуществления продажи товаров, соответствующих типу рынка и пр.).

Торговые отношения, связанные с осуществлением деятельности по реализации товаров. Отношения, связанные с государственным регулированием деятельности по реализации товаров. Источники правового регулирования реализации товаров.

Тема 10. Договоры на реализацию товаров

Общие положения о купле-продаже. Виды купли-продажи. Договор розничной купли-продажи. Обязанности продавца по передаче товара. Переход риска случайной гибели товара. Момент исполнения обязанности продавца передать товар. Последствия неисполнения обязанности передать товар. Договор продажи товаров в кредит. Договор продажи товаров по образцам. Договор поставки. Поставка для государственных нужд. Договор контрактации сельскохозяйственной продукции. Обязанности заготовителя и производителя сельскохозяйственной продукции. Договор продажи недвижимости.  Договор продажи предприятия. Выработка условий торговых договоров.

Тема 11. Права потребителей

Законодательство о защите прав потребителей. Защита прав потребителей при продаже товаров. Информация об изготовителе, о товаре. Права потребителя при обнаружении недостатков в товаре. Последствия продажи товаров ненадлежащего качества. Дистанционный способ продажи товаров. Государственная защита прав потребителей. Общественная защита прав потребителей. Ответственность за вред, причиненный недостатками товаров, работ или услуг.

Тема 12. Продажа отдельных видов товаров

Особенности продажи продовольственных товаров. 

Особенности продажи текстильных, трикотажных, швейных и меховых товаров и обуви. Особенности продажи технически сложных товаров бытового назначения. Особенности продажи парфюмерно-косметических товаров. Особенности продажи автомобилей, мототехники, прицепов и номерных агрегатов. Особенности продажи изделий из драгоценных металлов и драгоценных камней. Особенности продажи лекарственных препаратов и изделий медицинского назначения. Особенности продажи животных и растений. Особенности продажи товаров бытовой химии. Особенности продажи пестицидов и агрохимикатов. Особенности продажи экземпляров аудиовизуальных произведений и фонограмм. Особенности продажи оружия и патронов к нему. Особенности продажи строительных материалов и изделий. Особенности продажи мебели. Особенности продажи сжиженного углеродного газа. Особенности продажи непериодических изданий. Особенности продажи непродовольственных товаров, бывших в употреблении. Правила продажи алкогольной продукции.

	Темы,

разделы

дисциплины
	Кол-во

часов
	Компетенции (указываются компетенции перечисленные в п.3)
	Σ

общее количество компетенций

	
	
	ОК 1
	ОК2
	ПК2
	ПК10
	ПК12
	

	Отношения предпринимательства
	10
	+
	
	
	
	
	1

	Источники правового регулирования предпринимательской деятельности в 

Российской Федерации
	12
	
	+
	
	+
	
	2

	Правовое положение субъектов предпринимательской деятельности
	12
	+
	
	+
	
	
	2

	Субъекты торговой деятельности

Структура оптовой торговли и правовые особенности е организации и регулирования. 
	14
	+
	
	+
	
	
	2

	Правовой режим вещей (материальных ресурсов)

Предприятие (единый имущественный комплекс) как

объект вещных прав. Расчетные и кредитные правоотношения в торговой деятельности. 
	14
	+
	
	
	+
	
	2

	Товар – основной объект торговой деятельности
	10
	+
	+
	
	
	+
	3

	Общие положения о договоре
	14
	+
	
	+
	
	
	2

	Обязательственное право
	14
	+
	
	
	
	+
	2

	Общая характеристика правового регулирования деятельности по реализации 

товаров
	10
	+
	
	+
	
	
	2

	Договоры на реализацию товаров
	10
	+
	+
	
	
	
	2

	Права потребителей
	14
	+
	
	
	
	+
	2

	Продажа отдельных видов товаров
	10
	
	+
	
	+
	
	2


Тестовые задания

(предполагает 1 правильный ответ)

Тема 1. Отношения предпринимательства

1. С какого момента гражданин вправе заниматься предпринимательской деятельностью без образования юридического лица:

А) с момента оплаты налогов;

Б) с момента заключения соглашения о регистрации в качестве индивидуального предпринимателя;

В) с момента государственной регистрации в качестве индивидуального предпринимателя.

2. Вид предпринимательской деятельности, связанный с приобретением и продажей товаров называется:

А) торговая деятельность;

Б) перепродажная деятельность;

В) товарная деятельность.

3. Какие методы государственного регулирования торговой деятельности предусмотрены  ФЗФФЗ от 28.12.2009 N 381-ФЗ (ред. от 30.12.2012) "Об основах государственного регулирования торговой деятельности в Российской Федерации"

А) установление требований к организации и осуществлению торговой деятельности,  

4.  антимонопольное регулирование в этой области;

Б)  

 информационное обеспечения в области торговой деятельности,  

 государственный и муниципальный контроль (надзора);

В) все вышеперечисленное.

5. Какой орган в соответствии с ФЗ от 28.12.2009 N 381-ФЗ (ред. от 30.12.2012) "Об      

основах государственного регулирования торговой деятельности в Российской Федерации" призван обеспечить проведение государственной политики в области торговой деятельности:

А) Федеральное Собрание РФ;

Б) Правительство РФ;

В) Государственная Дума ФС РФ.

6. Каковы последствия признания индивидуального предпринимателя банкротом (в соответствии с ФЗ от 26.10.2002 N 127-ФЗ (ред. от 23.07.2013) "О несостоятельности (банкротстве)"):
А) утрачивает силу государственная регистрация гражданина в качестве индивидуального предпринимателя;

Б) аннулируются выданные лицензии на осуществление отдельных видов предпринимательской деятельности;

В) все вышеперечисленное.
Тема 2. Источники правового регулирования предпринимательской деятельности в Российской Федерации

1. Сложившееся и широко применяемое в какой-либо области предпринимательской деятельности правило поведения, не предусмотренное законодательством называется:
А) правило делового общения;

Б) обычай делового оборота;

В) правило надлежащего поведения предпринимателя.

2. Обычаи, противоречащие обязательным для участников-предпринимателей соответствующего отношения положениям законодательства или договору:

А) применяются в случае достижения соглашения между участниками;

Б) не применяются;

В) законодатель не регулирует данный вопрос.

3. К международным документам, регулирующим предпринимательскую деятельность относятся:

А) Евразийская патентная конвенция 1994 г.;

Б) Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА), Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи 1980 г.;

В) все вышеперечисленное.

4. Правило поведения, принимаемое и признаваемое международным сообществом государств в качестве юридически обязательного называется:
А) торговым обычаем;
Б) общепризнанной нормой международного права;

В) принципом международного сообщества.

 
5. Являются ли международные договоры источником предпринимательского права:

А) да;

Б) нет;

В) затрудняюсь ответить.

Тема 3. Правовое положение субъектов предпринимательской деятельности

1. Правоспособность юридического лица прекращается:

А) в момент уплаты государственной пошлины

Б) в момент внесения записи о его исключении из единого государственного реестра юридических лиц;

В) в момент банкротства.

2. Должно ли наименование юридического лица иметь указание на его организационно-правовую форму:

А) да, должно;

Б) нет;

В) этот вопрос регулируется учредительными документами юридического лица.

3. Признание юридического лица банкротом судом влечет его:

А) реорганизацию; 

Б) ликвидацию;

В) приватизацию.

4. Формы реорганизация юридического лица:

А) слияние, присоединение, разделение, выделение, преобразование;

Б) объединение, дробление, выделение, переустройство, слияние;

В) присоединение, выделение, реорганизация, дезинтеграция, ликвидация.

5. Добровольное объединение граждан на основе членства для совместной производственной или иной хозяйственной деятельности в области сельского хозяйства, основанной на их личном участии и объединении членами имущественных вкладов называется:

А) обществом с ограниченной ответственностью;

Б) дочерним хозяйственным обществом;

В) крестьянским (фермерским) хозяйством

Тема 4 Субъекты торговой деятельности

1.  оптовая торговля – это:

А) вид торговой деятельности, связанный с приобретением и продажей товаров для использования их в предпринимательской деятельности (в том числе для перепродажи) или в иных целях, не связанных с личным, семейным, домашним и иным подобным использованием;

Б) вид торговой деятельности, связанный с приобретением и продажей товаров для использования их в личных, семейных, домашних и иных целях, не связанных с осуществлением предпринимательской деятельности;

В) торговый объект, представляющий собой здание или часть здания, строение или часть строения, прочно связанные фундаментом такого здания, строения с землей и подключенные (технологически присоединенные) к сетям инженерно-технического обеспечения.

2.
В соответствии с ФЗ "Об организованных торгах" организатор торговли обязан осуществлять контроль:

А) за соответствием участников торгов требованиям, установленным правилами организованных торгов, соблюдением участниками и иными лицами указанных правил, а также  за соответствием допущенных к организованным торгам товаров, ценных бумаг и их эмитентов (обязанных лиц) требованиям, установленным правилами организованных торгов;

Б) за операциями, осуществляемыми на организованных торгах, в случаях, установленных федеральными законами и принятыми в соответствии с ними нормативными актами Банка России, в том числе в целях предотвращения, выявления и пресечения неправомерного использования инсайдерской информации и (или) манипулирования рынком;

В) все вышеперечисленное.

3.
Минимальный размер собственных средств лица, оказывающего услуги по проведению организованных торгов на товарном и (или) финансовом рынках на основании лицензии биржи, должен составлять не менее:

А)  50 миллионов рублей;

Б) 100 миллионов рублей;

В) 150 миллионов рублей.

4.
Биржей может являться только:

А) акционерное общество;

Б) общество с ограниченной ответственностью;

В) все вышеперечисленное.

5.
Лицензия биржи и лицензия торговой системы выдаются Банком России: 

А) сроком на 1 год;

Б) сроком на 5 лет;

В) без ограничения срока действия указанных лицензий.

Тема 5. Правовой режим вещей (материальных ресурсов)

1. Эмиссионная ценная бумага, закрепляющая права ее владельца (акционера) на получение части прибыли акционерного общества в виде дивидендов, на участие в управлении акционерным обществом и на часть имущества, остающегося после его ликвидации называется:

А) акцией; 

Б) облигацией;

В) ценной бумагой.

2. Эмиссионная ценная характеризуется одновременно следующими признаками:

А) закрепляет совокупность имущественных и неимущественных прав, подлежащих удостоверению, уступке и безусловному осуществлению с соблюдением установленных настоящим Федеральным законом формы и порядка;

Б) размещается выпусками;

В) все вышеперечисленное.

3. Возможна ли передача прав по чеку, если чек- именной:

А) да, возможно;

Б) нет, не возможно;

В) возможно только в случае достижения договоренности.

4. В соответствии с ч. I ГК РФ платежи на территории Российской Федерации осуществляются путем:

А) наличных расчетов;

Б) безналичных расчетов;

В) все вышеперечисленное.

5. Является ли складское свидетельство ценной бумагой:

А) да, является;

Б) нет, не является;

В) является, если сумма товара превышает 5 МРОТ.

Тема 6. Товар – основной объект торговой деятельности

1. Каким органом осуществляется утверждение Товарной номенклатуры внешнеэкономической деятельности:

А) Всемирной таможенной организацией;

Б) Комиссией таможенного союза;

В) Правительством РФ.

2. Любая вещь, не ограниченная в обороте, свободно отчуждаемая и переходящая от одного лица к другому по договору купли-продажи называется:
А) субъектом договора;

Б) собственностью;

В) товаром.

3. Товары бытового назначения, необходимые для удовлетворения потребностей человека называются:
А) потреби́тельские това́ры;

Б) бытовые товары;

В) необходимые товары.

4. Что понимается под определением «классификатор товаров, применяемый таможенными органами и участниками внешнеэкономической деятельности  в целях проведения таможенных операций»:

А) УНИДРУА;

Б) това́рная номенклату́ра внешнеэкономи́ческой де́ятельности Тамо́женного сою́за;

В) экономическая интеграция.

5. Това́рная номенклату́ра внешнеэкономи́ческой де́ятельности Тамо́женного сою́за (ТН ВЭД ТС)  представляет собой:
А) классификатор товаров, применяемый таможенными органами и участниками внешнеэкономической деятельности  в целях проведения таможенных операций; 

Б)  реестр уполномоченных экономических операторов;

В) сведения о стране происхождения товаров.

Тема 7. Общие положения о договоре

1. Договором признается:

А) соглашение двух лиц (физических или юридических) о заключении сделки;

Б) соглашение двух или нескольких лиц об установлении, изменении или прекращении гражданских прав и обязанностей;

В) документ, составленный в письменной форме.

2. Могут ли стороны заключить договор, не предусмотренный законом или другими нормативно-правовыми актами:

А) да, могут;

Б) нет;

В) могут только в случае узаконения договора.

3. Договор, заключенный коммерческой организацией и устанавливающий ее обязанности по продаже товаров, выполнению работ или оказанию услуг, которые такая организация по характеру своей деятельности должна осуществлять в отношении каждого, кто к ней обратится (розничная торговля, перевозка транспортом общего пользования) называется:

А) публичным договором;

Б) многосторонним договором;

В) офертой.

4. Договор, по которому стороны обязуются заключить в будущем договор о передаче имущества, выполнении работ или оказании услуг (основной договор) на называется:

А) договор присоединения;

Б) публичный договор;

В) предварительный договор.

5. Аукцион и конкурс, в которых участвовал только один участник, признаются:

А) состоявшимися;

Б) несостоявшимися;

В) внедоговорными.

Тема 8. Обязательственное право
1. Допускается ли односторонний отказ от исполнения обязательства и одностороннее изменение его условий 

А) допускается всегда;

Б) допускается, при надлежащем уведомлении другой стороны;

В) не допускается, за исключением случаев, предусмотренных законом.

2. В какой валюте могут быть выражены денежные обязательства

А) в рублях;

Б) в долларах;

В) в любой валюте.

3. Обязан ли кредитор доказывать факт причинения ему убытков при  требовании об уплате неустойки:
А) да, обязан;

Б) обязан только в том случае, если это предусмотрено договором;

В) нет, не обязан.

4. Договор о залоге может быть заключен:

А) в письменной форме;

Б) в устной форме;

В) все вышеперечисленное.

5. Соглашение о задатке должно быть совершено в письменной форме:

А) в случаях, прямо указанных в законе;

Б) независимо от суммы задатка;

В) если сумма задатка превышает 5 МРОТ.

Тема 9. Общая характеристика правового регулирования деятельности по реализации товаров

1. Розничная торговля – это:

А) вид торговой деятельности, связанный с приобретением и продажей товаров для использования их в предпринимательской деятельности (в том числе для перепродажи) или в иных целях, не связанных с личным, семейным, домашним и иным подобным использованием;

Б) вид торговой деятельности, связанный с приобретением и продажей товаров для использования их в личных, семейных, домашних и иных целях, не связанных с осуществлением предпринимательской деятельности;

В) вид предпринимательской деятельности, связанный с приобретением и продажей товаров.

2. Правовое регулирование отношений в области торговой деятельности осуществляется:

А) Гражданским кодексом Российской Федерации, настоящим Федеральным законом, Законом Российской Федерации от 7 февраля 1992 года N 2300-1 "О защите прав потребителей";

Б) Федеральным законом от 28.12.2009 N 381-ФЗ (ред. от 30.12.2012) "Об основах государственного регулирования торговой деятельности в РФ»;

В) все вышеперечисленное.

3. Реализация товаров – это:

А) деятельность предприятий торговли, направленная на удовлетворения потребительского спроса на товары, связанная с организацией системы торговли, доставки, хранения, упаковки, сортировки товаров, рекламы, распространения информации о товарах, местах и способах их приобретения потребителями;

Б) внешняя форма выражения норм предпринимательского права, т. е. разнообразные способы фиксации, объективирования сложившихся в сфере предпринимательства юридических по своей природе правил;
В) сложившееся и широко применяемое в какой-либо области предпринимательской деятельности правило поведения, не предусмотренное законодательством, независимо от того, зафиксировано ли оно в каком-либо документе.

4. Каковы в соответствии с Федеральным законом от 28.12.2009 N 381-ФЗ (ред. от 30.12.2012) "Об основах государственного регулирования торговой деятельности в РФ»  методы государственного регулирования торговой деятельности:
А) установление требований к организации и осуществлению торговой деятельности, антимонопольное регулирование в этой области;

Б) информационное обеспечение в области регулирования торговой деятельности, государственный контроль (надзор), муниципального контроля в этой области. 

В) все вышеперечисленное.

5.  Положения ФЗ от 28.12.2009 N 381-ФЗ (ред. от 30.12.2012) "Об основах государственного регулирования торговой деятельности в РФ» не применяются к отношениям, связанным с организацией и осуществлением:
А) внешнеторговой деятельности;
Б) отношениям, возникающим между хозяйствующими субъектами при осуществлении ими торговой деятельности. 

В) все вышеперечисленное.
Тема 10. Договоры на реализацию товаров

1. Срок годности товара определяется:

А) периодом времени, исчисляемым с момента передачи товара потребителю, либо датой, до наступления которой товар пригоден к использованию;

Б) периодом времени, в течение которого товар должен быть передан потребителю;

В) периодом времени, исчисляемым со дня его изготовления, в течение которого товар пригоден к использованию, либо датой, до наступления которой товар пригоден к использованию.

2. Что из перечисленного признается публичной офертой: 

А) предложение товара в его рекламе, каталогах и описаниях товаров, обращенных к неопределенному кругу лиц;

Б) совершение сделки при помощи конклюдентных действий;

В) совершение сделки путем контрактации.

3. В течение какого периода (по общему правилу) сторона, получившая предложение о заключении сделки, должна принять меры по согласованию условий договора, либо отказаться от заключения договора, если при заключении договора поставки между сторонами возникли разногласия по отдельным условиям договора:

А) 10 дней;

Б) 20 дней;

В) 30 дней.

4. По договору контрактации:

А) производитель сельскохозяйственной продукции обязуется передать выращенную (произведенную) им продукцию заготовителю;

Б) осуществляется поставка товаров для государственных или муниципальных нужд;

В) поставщик-продавец, осуществляющий предпринимательскую деятельность, обязуется передать в обусловленный срок или сроки производимые или закупаемые им товары покупателю для использования в предпринимательской деятельности или в иных целях, не связанных с личным, семейным, домашним и иным подобным использованием.

5. Подлежит ли государственной регистрации переход права собственности на недвижимость по договору продажи недвижимости:

А) только в оспоримых случаях;

Б) да, всегда;

В) нет.

Тема 11. Права потребителей

1. Применяются ли правила международного договора РФ, если им установлены иные правила о защите прав потребителей, чем те, которые предусмотрены Законом РФ «О защите прав потребителей»:

А) да, применяются правила международного договора РФ;

Б) нет, правила международного договора РФ не применяются; действуют нормы закона «О защите прав потребителей»;

В) законодательством этот вопрос не урегулирован.

2. Является ли основанием для отказа продавцом (изготовителем) в удовлетворении требований потребителя отсутствие у него кассового или товарного чека либо иного документа, удостоверяющего факт и условия покупки товара:

А) да, является;

Б) нет, не является;

В) продавец (изготовитель) принимает решении на свое усмотрение.

3. Какие требования потребитель вправе предъявить продавцу в случае обнаружения в товаре недостатков (которые не были оговорены продавцом):

А) замена товара, уменьшение цены, отказ от исполнения договора;

Б) замена товара, уменьшение цены, устранение недостатков, отказ от исполнения договора купли-продажи;

В) вопрос об удовлетворении требований потребителя решается индивидуально в каждом случае, при этом продавец по своему усмотрению устанавливает возможность замены товара или устранения недостатков товара или уменьшения его покупной цены.

4. В течение какого срока (по общему правилу) продавец обязан заменить товар, если потребителем были обнаружены недостатки:
А) 14 дней;

Б) 10 дней;

В) 7 дней.

5. Каков размер неустойки за нарушения установленных сроков выполнения работы  (оказания услуги): 
А) 1 %;

Б) 3 %;

В) 5 %.
Тема 12. Продажа отдельных видов товаров

1. Должны ли технически сложные товары бытового назначения до подачи в торговый зал или к месту выдачи покупки пройти предпродажную подготовку:

А) да, должны;

Б) нет, предпродажная подготовка не является обязательной процедурой;

В) должны, если это предусмотрено локальными актами фирмы.

2. Производится ли проверка функционирования аэрозольной упаковки в торговом помещении при передаче покупателю товаров бытовой химии:

А) да, производится с целью обнаружения недостатков товара;

Б) нет, не производится;

В) этот вопрос оставлен на усмотрение продавца.

3. Не подлежат продаже бывшие в употреблении:

А) изделия медицинского назначения, лекарственные средства; 

Б) товары бытовой химии;

В) все вышеперечисленное.

4. Должны ли торговые залы, в которых продаются швейные трикотажные изделия,  быть оборудованы примерочными кабинами:

А) да, должны;

Б) нет;

В) продавец самостоятельно решает вопрос о необходимости примерочных кабинок.

5. Взимается ли дополнительная плата за упаковку развесных продовольственных товаров:

А) да, во всех случаях;

Б) только при продаже товара весом менее 0,5 кг;

В) нет.

Ключ верных ответов

	         № теста

№ темы
	1
	2
	3
	4
	5

	№ 1
	В
	А
	В
	Б
	В

	№ 2
	Б
	Б
	В
	Б
	А

	№ 3
	Б
	А
	Б
	А
	В

	№ 4
	А
	В
	Б
	А
	В

	№ 5
	А
	В
	Б
	В
	А

	№ 6
	Б
	В
	А
	Б
	А

	№ 7
	Б
	А
	А
	В
	Б

	№ 8
	В
	А
	В
	А
	Б

	№ 9
	Б
	В
	А
	В
	А

	№ 10
	В
	А
	В
	А
	Б

	№ 11
	А
	Б
	Б
	В
	Б

	№ 12
	А
	Б
	В
	А
	В


Темы эссе
 и рефератов
:

Эффективность инвестиций.

Проблемы интеграции российского рынка ценных бумаг в мировое пространство.

 Рынок ценных бумаг.

Владельцы ценных бумаг.

«Сущность права состоит в равновесии двух нравственных интересов: лич​ной свободы и общего блага» (В. Соловьев). 

«Торговля не разорила еще ни одного народа» (Б. Франклин).

Пути преодоления правового нигилизма.
Прогнозирование  предпринимательской деятельности в Российской Федерации.
Проблемы систематизации и кодификации предпринимательского законодательства.

Проблемы правоприменения обычаев делового оборота.

Налоговая обязанность перед государством.

Медиация в коммерческих спорах .

Порядок урегулирования споров в коммерческой деятельности 

Правовой статус учредительных документов коммерческой орга​низации и требования, предъявляемые к их содержанию.

Цели и задачи антимонопольного регулирования предпринима​тельской Правовое регулирование инвестиционной деятельности в Российской Федерации 
Особенности правового регулирования рынка ценных бумаг.

Классификация изделий по товарным группам.
Особенности правового регулирования валютного рынка.
Правовое регулирование инновационной деятельности в Российской Федерации.
Сфера применения обычаев делового оборота.

Оптовые ярмарки и их роль в закупках товаров.

Особенности продажи животных и растений. 

Особенности продажи товаров бытовой химии. 

Вопросы для текущего, промежуточного (зачет) и итогового (экзамен) контроля:

Тема 1. Отношения предпринимательства

Понятие предпринимательской деятельности.

Понятие и структура предпринимательских отношений: субъекты, объекты, содержание.

Предприниматели и иные субъекты предпринимательской деятельности.

Признаки предпринимательской деятельности. 

Направления развития предпринимательства. 

Правовой статус предпринимателя. 

Развитие малого предпринимательства. 

Торговля как вид предпринимательской деятельности.

Тема 2. Источники правового регулирования предпринимательской деятельности в Российской Федерации

Нормы и принципы международного права, международные договоры Российской Федерации. 

Гражданское законодательство Российской Федерации. 

Гражданский кодекс –основной источник, регулирующий предпринимательские отношения. 

Обычаи делового оборота.

Иные нормативные акты, регулирующие предпринимательскую деятельность. Общие и специальные нормативные акты.

Тема 3. Правовое положение субъектов предпринимательской деятельности

Юридические лица как субъекты предпринимательской деятельности. Понятие и признаки юридического лица. 

Создание, реорганизация, ликвидация юридических лиц. 

Несостоятельность (банкротство) предпринимателей. 

Классификация юридических лиц. 

Организационно-правовые формы коммерческих и некоммерческих организаций.

Предпринимательская деятельность граждан без образования юридического лица. Индивидуальные предприниматели. 

Порядок государственной регистрации индивидуальных предпринимателей. 

Крестьянские (фермерские) хозяйства, порядок их создания.

Тема 4 Субъекты торговой деятельности

Структура оптовой торговли и правовые особенности е организации и регулирования. 

Дилеры и дистрибуторы как организации товаропроводящей сети. 

Правовое регулирование деятельности посредников в торговле. 

Коммерческие организации с иностранными инвестициями. 

Правовое регулирование торговли на товарных биржах. 

Оптовые ярмарки. Оптовые продовольственные рынки. 

Организаторы коммерческих торгов.

Торгово-промышленные выставки. 

Торгово-промышленные палаты.

 Торговые дома. 

 Тема 5. Правовой режим вещей (материальных ресурсов)

Понятие и классификация вещей. 

Предприятие (единый имущественный комплекс) как объект вещных прав.

 Расчетные и кредитные правоотношения в торговой деятельности. 

Правовой режим денег (денежных ресурсов). Иностранная валюта. Наличные и безналичные деньги.

Правовой режим ценных бумаг. Понятие и признаки ценной бумаги. 

Эмиссионные и неэмиссионные ценные бумаги. 

Акция. 

Облигация. 

Вексель. 

Чек.

Сберегательная книжка на предъявителя. 

Сберегательный (депозитный) сертификат. 

Коносамент. 

Накладная. 

Складское свидетельство. 

Закладная.

Тема 6. Товар – основной объект торговой деятельности

Коммерческая оборотоспособность товара. 

Классификация товаров. Товары потребительского назначения. Товары производственного назначения. Классификация изделий по товарным группам. 

Общегосударственные классификации товаров. 

Товарная номенклатура внешнеэкономической деятельности.

Тема 7. Общие положения о договоре

Понятие договора в сфере предпринимательства. Существенные, обычные и случайные 

условия договора. 

Форма договора в предпринимательской сфере.

 Виды договоров. 

Публичный договор.

 Договор присоединения. 

Заключение договоров. 

Оферта и акцепт. 

Заключение договора на торгах. 

Заключение договора через коммуникационные сети Интернет. 

Изменение и расторжение договоров.

Тема 8. Обязательственное право

Понятие и структура обязательства. Множественность лиц и перемена лиц в обязательстве.

Исполнение обязательств. Принципы исполнения обязательств.

Способы обеспечения исполнения обязательств. 

Неустойка.

 Залог. 

Удержание. 

Поручительство. 

Банковская гарантия. 

Задаток.

Ответственность за нарушение обязательств в коммерческой деятельности.

 Порядок урегулирования споров в коммерческой деятельности. 

Медиация в коммерческих спорах. 

Прекращение обязательств.

Тема 9. Общая характеристика правового регулирования деятельности по реализации товаров

Понятие деятельности по реализации товаров. 

Торговые отношения, связанные с осуществлением деятельности по реализации товаров.

Отношения, связанные с государственным регулированием деятельности по реализации 

товаров. 

Источники правового регулирования реализации товаров.

Тема 10. Договоры на реализацию товаров

Общие положения о купле-продаже. Виды купли-продажи. Договор розничной купли-

продажи. Договор продажи товаров в кредит. Договор продажи товаров по образцам. Договор поставки. Поставка для государственных нужд. 

Договор контрактации сельскохозяйственной продукции. 

Договор продажи недвижимости. 

Договор продажи предприятия.

 Выработка условий торговых договоров.

Тема 11. Права потребителей

Законодательство о защите прав потребителей.

 Защита прав потребителей при продаже товаров. Последствия продажи товаров ненадлежащего качества.

 Государственная защита прав потребителей. Общественная защита прав потребителей. Ответственность за вред, причиненный недостатками товаров, работ или услуг.

Тема 12. Продажа отдельных видов товаров

Особенности продажи продовольственных товаров. 

Особенности продажи текстильных, трикотажных, швейных и меховых товаров и обуви. Особенности продажи технически сложных товаров бытового назначения. 

Особенности продажи парфюмерно-косметических товаров. 

Особенности продажи автомобилей, мототехники, прицепов и номерных агрегатов. Особенности продажи изделий из драгоценных металлов и драгоценных камней. Особенности продажи лекарственных препаратов и изделий медицинского назначения. Особенности продажи животных и растений. 

Особенности продажи товаров бытовой химии. 

Особенности продажи пестицидов и агрохимикатов.

 Особенности продажи экземпляров аудиовизуальных произведений и фонограмм. 

Особенности продажи оружия и патронов к нему.

 Особенности продажи строительных материалов и изделий. 

Особенности продажи мебели. 

Особенности продажи сжиженного углеродного газа. 

Особенности продажи непериодических изданий. 

Особенности продажи непродовольственных товаров, бывших в употреблении. 

Правила продажи алкогольной продукции.

Виды самостоятельной работы обучающихся:

1. Составление глоссария и работа с ним.

2. Решение задач и тестов.

3. Изучение и анализ нормативно-правовых актов.

Форма контроля знаний

Текущий контроль знаний студентов: ответы на семинарских занятиях, написание эссе, рефератов, решение тестовых заданий, контрольные работы.

Уровень освоения дисциплины

В соответствии с федеральным государственным образовательным стандартом ВПО студенты должны уметь решать следующие профессиональные задачи:

- соблюдение действующего законодательства и нормативных документов, а также требований, установленных техническими регламентами, стандартами, положениями договоров;

- выбор деловых партнеров с учетом определенных критериев, проведение деловых переговоров, заключение договоров на взаимовыгодной основе и контроль за выполнением договоров;

-знать: нормативно-правовые акты, связанные с будущей профессиональной деятельностью;

-уметь: ориентироваться в системе законодательства и нормативных правовых актов, регламентирующих сферу профессиональной деятельности; воспринимать и анализировать информацию, содержащуюся в нормативно-правовом акте;

-владеть: положениями отраслей российского права, связанными с будущей профессиональной деятельностью.

Критерии оценки и формула расчета итоговой оценки

Расчет итоговой оценки (балла) производится в соответствии с Положением о рейтинговой системе контроля знаний в ФГБОУ ВПО «Астраханский государственный университет»  (п.3).
Получение высшего итогового балла (100 баллов) предполагает полные и точные ответы на поставленные вопросы (при устном ответе или написании контрольной работы), что подразумевает под собой:

-полное содержательное раскрытие материала изучаемой дисциплины;

-полное изложение сущности понятий дисциплины «Правовое регулирование профессиональной деятельности»;

-полное изложение фактического материала;

- умение ориентироваться в законодательстве, воспринимать и анализировать информацию, содержащуюся в нормативно-правовом акте;

- умение систематизировать и классифицировать.

Полный ответ с небольшими недостатками: 90-99 баллов.

Неполный с несущественными неточностями: 80-89 баллов.

Неполный ответ с неточностями: 70-79 баллов.

Неправильный ответ: 60 (и менее)- 69 баллов.

5. Образовательные технологии

	№
	Формы
	Описание

	1
	Кейс-стади
	Анализ реальных ситуаций

	2
	Обсуждение рефератов, подготовленных заранее
	Проектируется и организуется в интерактивной форме обсуждение рефератов

	3
	Комментированное чтение и анализ документов
	Проектируется и организуется в интерактивной форме комментированное обсуждение и анализ документов


6. ОЦЕНОЧНЫЕ СРЕДСТВА ДЛЯ ТЕКУЩЕГО КОНТРОЛЯ И 

ПРОМЕЖУТОЧНОЙ АТТЕСТАЦИИ

Карта компетенций
СООТВЕТСТВИЕ ЭТАПОВ (УРОВНЕЙ) ОСВОЕНИЯ КОМПЕТЕНЦИИ 

ПЛАНИРУЕМЫМ РЕЗУЛЬТАТАМ ОБУЧЕНИЯ И КРИТЕРИЯМ ИХ ОЦЕНИВАНИЯ

	Этап (уровень) освоения  компетенции
	Планируемые результаты обучения
(показатели достижения заданного уровня освоения компетенций)
	Критерии оценивания результатов обучения 

	
	
	1
	2
	3
	4
	5

	ОК-1- владение культурой мышления, способностью к обобщению, анализу, восприятию

информации, постановке цели и выбору путей ее достижения

	Первый этап (уровень)

Владеть культурой мышления, способностью к обобщению, анализу, восприятию

информации, постановке цели и выбору путей ее достижения
	Владеть (BI OK-1):
основными положениями российского права
	Не владеет 
	Наличие существенных ошибок 
	Демонстрирует навыки работы с нормативно-правовыми актами, есть несущественные ошибки


	уверенно пользуется навыками работы с нормативно-правовыми актами, но имеется небольшой просчет
	Демонстрирует отличное владение навыками работы с нормативно-правовыми актами



	
	Уметь (УI ОК-1):

воспринимать, обобщать, анализировать информацию, содержащуюся в нормативно-правовом акте 
	Не умеет
	Не способен самостоятельно воспринимать, обобщать, анализировать информацию, содержащуюся в нормативно-правовом акте
	Демонстрирует умение воспринимать, обобщать, анализировать информацию, содержащуюся в нормативно-правовом акте, однако не способен  применить их в профессиональной деятельности
	Умеет самостоятельно воспринимать, обобщать, анализировать информацию, содержащуюся в нормативно-правовом акте, но не в любых ситуациях


	Демонстрирует умение самостоятельно воспринимать, обобщать, анализировать информацию, содержащуюся в нормативно-правовом акте



	
	Знать (ЗI ОК-1):

основные положения нормативно-правовых актов РФ в рамках профессиональной деятельности
	Не знает
	Испытывает сложности с пониманием сущности и значения положений нормативно-правовых актов


	Демонстрирует знание отдельных положений нормативных актов, однако недостаточно четко представляет себе их значение  в развитии современного общества
	Четко представляет себе сущность и значение  нормативных актов в развитии современного общества, есть одна несущественная ошибка
	Последовательно и аргументированно излагает сущность и значение положений нормативных актов в развитии современного общества, осознает опасность и угрозы, возникающие в этом процессе

	ОК – 2 умение логически верно, аргументировано и ясно строить устную и письменную

речь, способностью свободно владеть литературной и деловой письменной и устной речью на

русском языке, навыками публичной и научной речи; создавать и редактировать тексты

профессионального назначения, анализировать логику рассуждений и высказываний

	Первый этап (уровень)

Владеть навыками публичной и научной речи 
	Владеть (BI OK-2):
навыками публичной и научной речи, связанными с будущей профессиональной деятельностью
	Не владеет 


	Не способен владеть навыками публичной и научной речи, связанными с будущей профессиональной деятельностью
	Демонстрирует отдельные и не систематизированные навыки владения публичной и научной речи, связанными с будущей профессиональной деятельностью
	Не совсем уверенно использует навыки владения публичной и научной речи, связанными с будущей профессиональной деятельностью
	В полной мере обладает навыками владения публичной и научной речи, связанными с будущей профессиональной деятельностью

	
	Уметь (УI OK-2):

логически верно, аргументировано и ясно строить устную и письменную

речь
	Не умеет


	Не способен логически верно, аргументировано и ясно строить устную и письменную

речь
	Демонстрирует умение логически верно, аргументировано и ясно строить устную и письменную

речь
	Умеет самостоятельно логически верно, аргументировано и ясно строить устную и письменную

речь
	Уверенно и четко умеет логически верно, аргументировано и ясно строить устную и письменную

речь

	
	Знать (ЗI OK-2):

основные методы, способы и средства литературной и деловой письменной и устной 
речью
	Не знает
	Не имеет представления об основных методах, способах и средствах литературной и деловой письменной и устной речью
	Демонстрирует разрозненные знания об основных методах, способах и средствах литературной и деловой письменной и устной речью
	Имеет четкое представление об основных методах, способах и средствах литературной и деловой письменной и устной речью
	Способен к использованию основных методов литературной и деловой письменной и устной речью

	ПК-2- умение пользоваться нормативными документами в своей профессиональной деятельности, готовностью к соблюдению действующего законодательства и требований нормативных документов

	Первый этап (уровень)

Умеет пользоваться нормативными документами в своей профессиональной деятельности, готовностью к соблюдению действующего законодательства и требований нормативных документов
	Владеть (BI ПK-2):
положениями отраслей российского права, связанными с будущей профессиональной деятельностью
	Не владеет 


	Не способен владеть положениями отраслей российского права, связанными с будущей профессиональной деятельностью
	Демонстрирует отдельные и не систематизированные навыки владения положениями отраслей российского права, связанными с будущей профессиональной деятельностью
	Не совсем уверенно использует способы и средства овладения положениями отраслей российского права, связанными с будущей профессиональной деятельностью
	В полной мере обладает навыками владения положениями отраслей российского права, связанными с будущей профессиональной деятельностью

	
	Уметь (УI ПK-2):

ориентироваться в системе законодательства и нормативных правовых актов, регламентирующих сферу профессиональной деятельности
	Не умеет


	Не способен анализировать нормативно-правовые
	Демонстрирует умение работать с информацией, содержащейся в нормативно-правовых документах, но не способен  правильно использовать способы и средства 
	Умеет самостоятельно использовать способы и средства владения информацией, содержащейся в нормативно-правовых документах, но есть одна несущественная ошибка
	Уверенно и четко умеет использовать способы и средства владения информацией, содержащейся в нормативно-правовых документах (в своей деятельности), готов к принятию ответственности за свои решения в рамках профессиональной компетенции

	
	Знать (BI ПK-2):
положениями отраслей российского права, связанными с будущей профессиональной деятельностью
	Не владеет 


	Не способен владеть положениями отраслей российского права, связанными с будущей профессиональной деятельностью
	Демонстрирует отдельные и не систематизированные навыки владения положениями отраслей российского права, связанными с будущей профессиональной деятельностью
	Не совсем уверенно использует способы и средства овладения положениями отраслей российского права, связанными с будущей профессиональной деятельностью
	В полной мере обладает навыками владения положениями отраслей российского права, связанными с будущей профессиональной деятельностью

	ПК 10 способность выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры,

заключать договора и контролировать их выполнение

	Первый этап (уровень)

Способен выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры,

заключать договора и контролировать их выполнение
	Владеть (BI ПK-10):
способностью выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры,

заключать договора и контролировать их выполнение
	Не владеет 
	Наличие существенных ошибок 
	В состоянии продемонстрировать навыки способностью выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры,

заключать договора и контролировать их выполнение 
	Уверенно демонстрирует навыки способностью выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры,

заключать договора и контролировать их выполнение
	Демонстрирует в полной мере навыки способностью выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры,

заключать договора и контролировать их выполнение

	
	Уметь (УI ПK-10):

выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры,

заключать договора и контролировать их выполнение
	Не умеет


	Не способен выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры,

заключать договора и контролировать их выполнение
	Демонстрирует умение работать с информацией 
	Умеет самостоятельно использовать способы и средства выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры,

заключать договора и контролировать их выполнение
	Уверенно и четко умеет использовать способы и средства выбирать деловых партнеров, проводить с ними деловые переговоры,

заключать договора и контролировать их выполнение

	
	Знать (BI ПK-10):
основные положения договорного право
	Не владеет 


	Не способен владеть положениями отраслей российского права, связанными с будущей профессиональной деятельностью
	Демонстрирует отдельные и не систематизированные навыки владения положениями отраслей российского права, связанными с будущей профессиональной деятельностью
	Не совсем уверенно использует способы и средства овладения положениями отраслей российского права, связанными с будущей профессиональной деятельностью
	В полной мере обладает навыками владения положениями отраслей российского права, связанными с будущей профессиональной деятельностью

	ПК 12 готовность работать с технической документацией, необходимой для

профессиональной деятельности (коммерческой, или маркетинговой, или рекламной, или

логистической, или товароведной) и проверять правильность ее оформления

	Первый этап (уровень)

Умеет работать с технической документацией, необходимой для

профессиональной деятельности
	Владеть (BI ПK-12):
основными положениями коммерческого права
	Не владеет 


	Не способен использовать положения нормативных документов  
	Демонстрирует отдельные и не систематизированные навыки положений нормативных документов  
	Не совсем уверенно использует положений нормативных документов  
	В полной мере обладает навыками использования положений нормативных документов  

	
	Уметь (УI ПK-12):

работать с документами в области коммерции, рекламы и товароведения
	Не умеет


	Не способен продемонстрировать использование положений нормативных документов  при решении профессиональных задач
	Демонстрирует умение пользоваться положениями нормативных документов  , но не способен  правильно использовать методы 
	Умеет самостоятельно пользоваться навыками использования положений нормативных документов, но есть одна несущественная ошибка
	Уверенно и четко умеет пользоваться навыками использования положений нормативных документов  

	
	Знать (ЗI ПK-12):

нормативно-правовые акты в области коммерции, рекламы и товароведения
	Не знает
	Не имеет представления об основных положениях нормативных документов  при решении профессиональных задач основных 
	Демонстрирует разрозненные знания об основных положениях нормативных документов  
	Имеет четкое представление об основных положениях нормативных документов  , но не всегда их использует
	Способен к использованию положений нормативных документов  


7. УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ И ИНФОРМАЦИОННОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ)

Нормативные правовые акты
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Интернет-ресурсы:  

1.  КонсультантПлюс - компьютерная справочно-правовая система по законодательству России.

2.  Гарант - справочно-правовая система разработки компании «Гарант-сервис-университет» 
8. МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ

 (МОДУЛЯ)

Учебные аудитории, библиотеки АГУ, компьютерные классы, мультимедийные аудитории.

ПРИЛОЖЕНИЕ №1.
Деловая игра «Защита прав потребителей»

Цель  игры:

Воспитывать у студентов интерес  к изучению  прав потребителя.

Формировать творческие умения, способность к самовыражению, культурному отстаиванию своих прав.

Задача игры:

 При изучении данной темы главной задачей является убедить студентов, что нужно быть не только грамотным, но и культурным, вежливым, учтивым потребителем.

Важно понять, что если возникли проблемы в мастерской, в магазине, ателье, то доброжелательный тон и улыбка- это необходимое условие  общения. Отстаивание своих прав и предъявление претензий ни в коем случае не должны сводиться к унижению продавца или  исполнителя. Закон всегда на стороне потребителя, но если вам предлагается уладить конфликт самостоятельно, на приемлемых условиях, то лучше согласиться. 

Условия игры:

Студенты делятся  на группы ( 2 чел) « Исполнитель»- « Заказчик»

Выбирается группа экспертов (3-4 чел)

Игроки  получают карточки с  вопросами

Задание: обыграть данную ситуацию ( мини сценка) и прокомментировать ваши действия с точки зрения знаний   Закона  « О защите прав потребителя».

     Время на подготовку 10 мин.

Эксперты дают правильное заключение (правильные ответы  прилагаются)  Их задача непросто  разъяснить,  как надо действовать в той или иной ситуации, но прокомментировать  действия игроков, указать на ошибки, если они были. 

Кроме того, студентам будет предложено составить претензию в случае неисполнения их законных требований.

Вывод и оценки за игру.

Оборудование:

1. Брошюры  Закона  « О защите прав потребителя»

2. Учебники, хрестоматии по «Основам потребительских знаний» и пр., тетради с конспектами.

   Карточки-задания.

· Задание №1.

Борис, проживающий в сельской местности, не имеет возможности установить стационарный телефон. Поэтому он приобрёл мобильный телефон и заключил соглашение с фирмой о его подключении. Через три недели нормальной работы, в период с 18 по 22 января 2008 г., связь полностью отсутствовала, в дальнейшем телефон стал работать только на приём звонков. Борис был вынужден приехать в областной центр, чтобы выяснить причины. В офисе фирмы сообщили, что связь  в указанный период отсутствовала по причине магнитного возмущения, вызванного вспышкой   на Солнце. 22 января она полностью восстановлена, а значит испорчен сам телефон. В магазине принять неисправный аппарат отказались, мотивируя тем, что все проданные телефоны проходят предпродажную проверку.

 Какую ответственность и кто несёт в этом случае?

· Задание №2

 Во время лечения Виктории в платной стоматологической поликлинике врач, проводивший операцию, удалил здоровый зуб вместо больного. Когда ошибка была обнаружена, ей предложили сделать протезирование этого зуба за 50% стоимости работ. Как следует поступить Виктории?

· Задание №3.

 Екатерина обратилась в Центр дизайна волос, где был заключён договор на лечение, включающее несколько операций, первая из которых была осуществлена. Курс лечения рассчитан на 1-1,5 года. Стоит эта услуга очень дорого и Екатерина, внеся аванс, договорилась об отсрочке платежа на всё время лечения. Сейчас она решила отказаться ( из-за дороговизны) от услуг Центра. Когда она спросила, сколько она должна заплатить за лечение (которое только началось), ей ответили, что заплатить она должна полную сумму.

 Как   должны быть произведены расчёты в данном случае?

· Задание №4.

 Елена с дочерью приехала в Кострому на неделю, поселилась в гостинице. Поднявшись в номер, они обнаружили, что не работает телевизор. Мастер установил, что причина поломки- производственный брак. Какие требования вправе предъявить Елена в данном случае и кому?

· Задание №5.

Покупательница Петрова 15 апреля купила осенние сапоги за 2300 рублей, а 25 апреля пришла для обмена товара, мотивируя это тем, что сапоги не подходят ей по цвету к пальто и она хочет расторгнуть договор купли-продажи.

· Задание №6.

Ольга обратилась в элитный парикмахерский салон, чтобы ей сделали укладку с использованием специальных средств фирмы « Шварцкопф». На следующий день  она обнаружила, что её волосы стали обламываться и выпадать, а кожа головы непрерывно чесалась. Когда она обратилась к администратору салона, ей сказали, что это у них первый подобный случай, а так как мастер, выполнявший укладку, имеет высшую категорию и не мог ошибиться, то её состояние, скорее всего объясняется  индивидуальной непереносимостью укладочных средств, в чём салон не виноват. Ей предложили провести лечение волос за 30% стоимости этой услуги.

 Какие требования и кому может предъявит Ольга?

· Задание №7.

Антон заказал по системе « Товары –почтой» и приобрёл факсимильный аппарат американского производства. К посылке был приложен перевод инструкции на русский язык. При попытке подключить аппарат перегорел блок питания. Оказалось, что подключать  его можно только через специальный трансформатор, так как  в нашей сети более высокое  напряжение, чем в США. На почте принять претензию отказались, мотивируя это тем, что занимаются только  доставкой товаров.

Какие  требования и кому может предъявить Антон?

· Задание №8.

 Оксана обратилась в меховое ателье с просьбой о пошиве куртки из меха рыси, при чём ателье  предоставило ей шкурки стоимостью 15 000 р. В кредит. Во время окончательного расчёта за готовую куртку ателье предложило дополнительно оплатить стоимость меха, так как за время пошива его стоимость возросла на 20%, что привело к перерасчёту исходного кредита.

 Правомерны ли действия ателье? Какую сумму должна внести Оксана?

· Задание №9.

 Во время ремонта обуви Алле сделали набойки из дорогого импортного материала стоимостью 250 р. Вместо отечественного за 150р., как было оплачено по квитанции. Ей предложили доплатить 100 р., мотивируя это тем, что  поставленные набойки лучшего качества и надёжнее отечественного аналога. Как следует поступить Алле?

· Задание №10.

 В медицинском центре, который входит в  Международную офтальмологическую ассоциацию, Михаилу была сделана операция лазерной коррекции зрения, за которую он по договору заплатил 25200р.  После операции у Михаила зрение ухудшилось. Через два месяца в центре порекомендовали сделать дополнительную коррекцию. За эту операции нужно было заплатить ещё 7650 р.

 Как следует  поступить Михаилу?

Ответы.

Задание №1.

 Исполнитель  (продавец)   освобождается  от ответственности за неисполнение гарантийных обязательств, если докажет, что неисправность возникла в результате обстоятельств непреодолимой силы ( в данном случае- магнитного возмущения, вызванного вспышкой на Солнце) ( ст. 13 Закона « О Защите прав потребителя»).

Задание №2

Удаление зуба- платная  медицинская услуга. При  её проведении была допущена ошибка по вине исполнителя. В случае некачественного исполнения услуги потребитель вправе потребовать возмещения стоимости убытков- протезирование. ( ст.29 Закона« О Защите прав потребителя»).

Задание №3.

 Екатерина должна произвести оплату за реально оказанные услуги, а также оплатить материалы использованные врачом.

Задание №4.

Елена вправе потребовать устранения недостатков в течение  1 часа. Если недостатки не будут устранены, то она может потребовать переселения её в другой номер. Если это  не будет  сделано, то она может требовать соразмерного уменьшения цены, уплаченной за номер.

Задание №5.

Петрова вправе обменять товар, т.к. в соответствии со ст. 25  Закона О защите прав потребителей «обмен непродовольственного товара надлежащего качества проводится, если указанный товар не был в употреблении, сохранены его товарный вид, потребительские свойства, пломбы, фабричные ярлыки». Обменять можно в течение 14 дней, не считая дня покупки.

Задание №6.

 Укладка в парикмахерском салоне является платной услугой, которая была оказана некачественно. В случае некачественного исполнения услуги потребитель вправе потребовать от салона возмещения стоимости услуги и компенсации убытков- лечение волос. ( ст.29. Закона « О Защите прав потребителя»).

Задание №7.

 Так как причиной возникновения недостатка стало непредоставление  информации   о товаре ( чистый перевод без уточнения условий использования в России), то на основании Закона« О Защите прав потребителя» ( ст.21) Антон по своему усмотрению может потребовать у фирмы- продавца возмещения расходов на ремонт или расторжения договора купли-продажи и возмещения убытков.

 Задание №8.

 Действия ателье неправомерны. Несмотря на значительное увеличение цены  предоставленного в кредит материала исполнителя, перерасчёт не производится ( ст.34. Закона« О Защите прав потребителя»). Оксана должна ателье 15 000 р. И проценты по кредиту.

Задание №9.

 При оказании платной услуги по ремонту обуви исполнитель не поставил в известность потребителя об изменении условий выполнения услуги, что повлекло значительное увеличение цены. Алла вправе не доплачивать. ( ст.33. Закона« О Защите прав потребителя»).

Задание №10.

 Операция лазерной коррекции зрения платная медицинская услуга. При её проведении была допущена ошибка по вине исполнителя. В случае не качественного исполнения услуги потребитель вправе потребовать устранения недостатков за счёт исполнителя ( т.е. проведение дополнительной коррекции бесплатно), либо расторжения договора и возмещения убытков ( полного возврата денег за операцию и возмещение расходов на устранение  последствий некачественной операции) ( ст. 29. Закона« О Защите прав потребителя»).

ПРИЛОЖЕНИЕ № 2.

Деловая игра «Договоры»
.

                                    Задание 1       Поставщик и покупатель подписали договор на поставку резиновой продукции. В соответствии с договором товар следовало оплатить в течение 30 календарных дней с момента его получения. Товар был поставлен в июне-августе 2008 г., а оплачен лишь в ноябре 2008 г. Поставщик обратился в арбитражный суд с иском о взыскании с покупателя процентов, на основании ст.395 ГК РФ за просрочку оплаты.

     Суд первой инстанции иск удовлетворил.

     Покупатель подал кассационную жалобу, в которой сослался на незаключенность договора поставки, поскольку договор с его стороны был подписан неуполномоченным лицом. Суд кассационной инстанции решение отменил и в иске о взыскании процентов отказал, указав следующее. Ввиду того, что договор был подписан неуполномоченным лицом, все письменные условия этого договора, в том числе и условие о сроке оплаты являются недействительными. В этом случае при установлении момента возникновения денежного обязательства по оплате фактически поставленной продукции и, соответственно, ответственности за неисполнение этой обязанности должна применяться ч.2 ст.314 ГК РФ, обязывающая должника исполнить обязательство в семидневный срок со дня предъявления кредитором требования о его исполнении. Требование об оплате продукции поставщиком покупателю не предъявлялось. Поэтому денежное обязательство не возникло и ответственность за его нарушение не может быть применена.

                        Порядок проведения деловой игры.

     Учебная группа делится на:

   1)представителей покупателя;

   2)представителей продавца;

   3)представителей  суда.

       Представители покупателя излагают свои требования к поставщику, а представители поставщика возражения,  обосновывая их ссылками на законодательство. Представители суда формулируют мотивированное решение по делу со ссылками на нормы права.

                                      Задание 2

       Без заключения письменного договора покупатель-предприниматель получил у продавца-предпринимателя товары по накладной. Товары оказались некачественными, о чем покупатель уведомил продавца. Продавец без промедления заменил некачественный товар, однако покупатель отказался от его принятия, сославшись на то, что в соответствии со ст. 475 ГК РФ он будет устранять недостатки своими силами. Недостатки были устранены третьим лицом. Покупатель обратился в суд с иском о взыскании с продавца стоимости луг третьего лица по устранению недостатков. Продавец возражал против удовлетворения иска. Он ссылался на то, что согласно ст. 518 ГК покупатель вправе самостоятельно выбирать способы защиты от некачественной поставки лишь в том случае, если поставщик без промедления не заменит некачественный товар. В данном случае замена была предложена незамедлительно, поэтому отказ покупателя от принятия замены лишает его права требовать возмещения заявленных убытков.

        Как следует классифицировать заключенный между сторонами договор?

        Какой статьей ГК РФ следует руководствоваться при решении спора?

                                   Задание  3

       Между предпринимателями был заключен договор поставки, в котором не было оговорено условие о сроке передачи товара. Поставщик товар не передал. Покупатель предъявил иск о взыскании договорной неустойки за просрочку передачи товара. Возражая против иска, поставщик заявил, что договор необходимо признать незаключенным ввиду несогласия условия о сроке передачи товара, поскольку предпринимательская купля-продажа может быть квалифицирована только как договор поставки, для которого условие о сроке является существенным. Покупатель, обосновывая исковые требования, ссылался на то, что если договор нельзя квалифицировать как поставку в силу отсутствия условия о сроке, то его необходимо считать обычной куплей-продажей, для которой законодатель не требует согласования срока передачи товара.

       Какой договор заключен между сторонами?

       Какое решение должен принять  суд?

� Эссе - (от французского essai - "попытка") краткое, свободное прозаическое сочинение (3-4 страницы).  Основной задачей эссе является донесение информации или объяснение чего-либо. Структура эссе: 1. Титульный лист. 2. Введение эссе. Суть и обоснование выбранной темы. Кроме того важно определить актуальность темы и термины, необходимые для ее раскрытия. 3. Основная часть эссе. Изложение ответа на основной вопрос. Данная часть содержит анализ имеющихся данных и аргументацию точки зрения автора. Каждый абзац Вашего эссе должен содержать лишь одну законченную мысль. 4. Заключение эссе. Суммирование уже сделанных выводов, подведение общих итогов. //Рекомендации по написанию эссе //http://www.sayessay.ru/


� Рефера́т (от � HYPERLINK "http://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%9B%D0%B0%D1%82%D0%B8%D0%BD%D1%81%D0%BA%D0%B8%D0%B9_%D1%8F%D0%B7%D1%8B%D0%BA" \o "Латинский язык" �лат.� refere — докладывать, сообщать) — письменный � HYPERLINK "http://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%94%D0%BE%D0%BA%D0%BB%D0%B0%D0%B4" \o "Доклад" �доклад� или выступление по определённой теме, в котором собрана информация из одного или нескольких источников (объем ок. 15 страниц). Реферат имеет определенную композицию: 1. Вступление. Во вступлении обосновывается выбор темы, могут быть даны исходные данные реферируемого текста (название, где опубликован, в каком году), сообщены сведения об авторе (Ф. И. О., специальность, учёная степень, учёное звание), раскрывается проблематика выбранной темы. 2. Основная часть. Содержание реферируемого текста, приводятся и аргументируются основные тезисы. 3. Вывод. Делается общий вывод по проблеме, заявленной в реферате// http://ru.wikipedia.org





� По материалам сайта «Сетевое сообщество педагогов»// http://kachestvo.rusedu.net/post/3863/35651


� По материалам www.rgteu.ivanovo.ru/metod/docs/gpd/prpd.doc‎





